OBRAZOVNI SEKTOR EKONOMIJA, TRGOVINA T POSLOVNA ADMINISTRACIJA

SKOLA: Srednja $kola Donji Miholjac

OPERATIVNI PLAN I PROGRAM

NASTAVNI PREDMET: Poslovne komunikacije

SEKTOR: Ekonomija, trgovina i poslovha administracija

ZANIMANJE: Komercijalist gﬁfzfo'g:se Kiutivo 22 jedan razrecy | 4KOM
BROJ SATI: 64 (14 + 50 A/B grupe) SK. GOD. 2017./2018.

PREDMETNI NASTAVNIK: | Nastavnik mentor, Antonio émelak, mag.oec.

CIL]/SVRHA UCENJA PREDMETA:

Ste¢i komunikacijsku kompetenciju u svim kategorijama komuniciranja u pisanim, verbalnim i neverbalnim komunikacijama i
sirokom podrucju primjene, od opc¢eg do specijaliziranog — komercijalnog podrucja djelovanja.

ISHODI UCENJA

Primijeniti poslovno dopisivanje uz tehniku slijepog deseteroprstnog pisanja u otpremnickom poslovanju

Primijeniti poslovno dopisivanje uz tehniku slijepog deseteroprstnog pisanja u vanjskotrgovinskom poslovanju

Primijeniti poslovno dopisivanje uz tehniku slijepog deseteroprstnog pisanja u marketinskom poslovanju

Primijeniti poslovno dopisivanje uz tehniku slijepog deseteroprstnog pisanja u poduzetnickom poslovanju

Primijeniti kombinaciju komunikacijskih vjestina u prezentiranju sebe

o nRswWNE

Primijeniti kombinaciju komunikacijskih vjestina u komercijalnim poslovima u podrucju zanimanja
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PLAN PISANIH PROVJERA

I. PISANA PROVIERA Nastavna cjelina | 1. Komunikacijska vjestina upravljanja osobnim imidzem Br. nast. jed. 1-3

II. PISANA PROVIERA | Nastavna cjelina | 2* Frimjena racunala u pisanom poslovnom komuniciranju | g .ot jed. | 1-4
kod otpremnickog poslovanja
4, Prlm!ega racunala u pisanom poslovhom komunic.kod Br. nast. jed. 1-2
marketinskog poslovanja

III. PISANA PROVIERA | Nastavne cjeline | > Primjena racunala u pisanom poslovnom komunic.kod Br. nast. jed. | 1-
poslovanja poduzetnika
6. Primjena komunikac. vjestina u komercijalnom . 1-3

. Br. nast. jed. .

poslovanju i5

VIEZBE / SEMINARSKI RAD /STRUCNA EKSKURZIJA (izvorna stvarnost)

Nastavna cjelina

Br. nast. jed. | Opis vjezbe

I. VIEZBA

II. VJEZBA

1.Komunik. vjestine upravljanja 3.
osobnim imidzom

podiZe njezin ugled

Izraditi memorandum tvrtke koji vizualnim izgledom

3. Napisati esej o razvoju vlastitog poslovnog imidza

III. VIEZBA

2. Primjena racunala u pisanom 3.
poslovhom komuniciranju kod

prilikom uvoza robe

Izraditi dokumente u otpremnickom poslovanju

Izraditi dokumente u otpremnickom poslovanju

IV. VJEZBA otpremnickog poslovanja 4. prilikom izvoza robe
3. Primjena racunala u pisanom i . .
V. VJEZBA poslovhom komuniciranju kod 1.i 2. :_[ZI‘adltl. vanjskotrgovinske dokumente u postupku
. . . izvoza i uvoza
vanjsko-trgovinskog poslovanja
VI. VIEZBA 4. Primjena racunala u pisanom Izraditi upitnik, provesti anketu i izraditi izvjesce

VII. VIEZBA

poslovhom komuniciranju kod
marketinskog poslovanja

provedenog istrazivanja

Izraditi marketinski plan na temelju rezultata

VIII. VIEZBA

5. Primjena racunala u pisanom
poslovhom komuniciranju kod 2.i 3.
poslovanja poduzetnika

Razraditi poduzetnicku start-up ideju te ju predstaviti
uz pomo¢ PowerPoint prezentacije

Izraditi poslovne dokumente u tipicnom komercijalnom

IX. VIEZBA 2. h b -
poslu i poslati ih e-mailom
> Pripremiti se za sastanak prodajnog odjela izradom
X. VJEZBA .- - i a - . v 3. L. I v .
6. Primjena komunikacijskih vjestina poziva i pravilnika ponasanja na sastanku
XI. VIEZBA | Y komercijalnom poslovanju a. i;;?ndtlltl PowerPoint prezentaciju za predstavljanje na
XIL.VIEZBA 5. Simulirati pregovore za sklapanje ugovora, sastaviti

zapisnik sa sastanka i ugovor o kupo-prodaji.
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Aktivhe metode

pouéavanjg J Korelat;ija S Apersonalni mediji Broj sati Vreme_nski
Ishodi ucenja Na_sta_lvna Nastavna jedinica suv.metoc:l_lcke drugm? el
cjelina strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nasliavna Ma_tel_'ijalni RB V- F_{adni mj.
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Zapamtiti elemente i Upoznavanje s programom, nacinom 5
kriterije ocjenjivanja. rada i elementima ocjenjivanja, Ul /FR KUC 1. 1 1. 9.
podjela u skupine.
Identificirate elemente 1.Komunik. 1. Osobni imidz i
imidza. vjestine imidz tvrtke kao x 2. 1 1 9.
Procijeniti osobni imidZ. | upravljanja komunikacija UL R, P/ PREZ, RCN, KUC
L ) o ; - FR, IND PROJ
Izraditi plan i akcije osobnim 2. Pravila dobrog 3 1 2 9
koje ¢e pridonijeti imidZzom imidZa ' '
popravljanju osobnog 3. Razvoj vlastitog PR, P, MAU - REN y A/B
imidza imidza za stjecanje simulacija / . ! IUC 2 2-3 9.
) internet 1-2
samopouzdanija FR, IND
1. pisana provjera 1.cjeline IUC 4. 1 3 9.
Izraditi dokumente u 2. Primjena 1. Protok pisanih
otpremnickom racunala u komunikacija u
poslovanju. pisanom poslovanju 5. 1 4, 9
poslovnom medunarodnog
komunic. kod otpremnika UI,R, P/ U, PREZ, KUC
otpremni¢kog | 2. Pariteti i pisane FR, IND RCN, PROJ
poslovanja komunikacije
upravnih tijela koje Trans., 6. 1 4 9.
prate otpremnicki Sped.i os.
posao 4.raz -
3. Tijek PR, P, MAU - | Spedicija,
otpremnickog izrada osiguranje A/B
) - . 6 5-7 10.
poslovanja prilikom | dokumentacije 3-8
uvoza robe / FR, IND U, RCN,
4.Tijek Internet, Ue
otpremnickog PR, P, MAU - nastavni
poslovanja prilikom izrada listici A/B
izvoza robe dokumentacije 9-14 6] 810 |10-11
/ FR, IND
I1. pisana provjera 2.cjeline IUC 7. 1 11. 11.

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (ucenika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda uCenja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informaticka ucionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-racunalo, PROJ-projektor
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Aktivne metode
poucavanija i Vremenski
suvremene Korelacija s Apersonalni mediji Broj sati okvir
Ishodi ucenja NEEAZ T Nastavna jedinica s (b
] cjelina ] strategije nastavnim
Socijalni oblici | S2drzajima Nastavna | Materijaini | "odr | _ ‘/’ Radni | .
rada uvjeti rada . tjedan J-
pomagala sata P
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Izraditi dokumente u 3. Primjena 1.Tijek pisanih
bostovama | pisanom | Komunikaciia u UL R, P/ UPREZ | e g 1| | 1 | 1
) . FR, IND RCN, PROJ ' ' )
poslovnom poslovima uvoza i Tehnik
komunic.kod izvoza VTe oslloev
vanjsko- 2. Pisane poslovne PR, P, MAU - 4?‘az o
trgovinskog komunikacije u izrada o. erat y A/B 301213 | 11
poslovanja provodenju dokumentacije P ' U, RCN, 15-17 '
; poslov u
izvoznog posla / FR, IND VT Internet, UE
3. Pisane poslovne PR, P, MAU - nastavni
komunikacije u izrada listici A/B
. . - 11-12
provodenju uvoznog | dokumentacije 18-20 3| 13-14
posla / FR, IND
Sastaviti anketni 4. Primjena 1. Pisane poslovne
upitnik. racunala u komunikacije za
Provesti ispitivanje i pisanom potrebe UI, R, P/ U, PREZ, KUC 9. 1 15. 12.
izraditi izvjesce o poslovnom marketinskog FR, IND RCN, PROJ
rezultatima ispitivanja. komunic.kod istraZivanja
Izraditi marketinski marketinskog | 2. Marketing plan Marketing 10. |1 15. 12.
plan. poslovanja 3. Izrada upitnika, - PR, P, MAU - | . 4.raz -
provodenje ankete i . istra.trz. i
0 izrada Keti 5 A/B )
sastavljanje " marketing 4 | 16-17 1.
T, dokumentacije U, RCN, 21-24
izvjesca za potrebe plan
. / FR, IND Internet, ¥
marketing plana nastavni IuC
4. Izrada marketing PR, P, MAU - listici
plana na temelju izrada A/B 6 | 18-20 | 1-2
provedenog dokumentacije 25-30
istrazivanja / FR, IND

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (u¢enika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda uCenja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informaticka ucionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-racunalo, PROJ-projektor
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Aktivhe metode

poucavanja i Korelagija s Apersonalni mediji Broj sati Vreme_nski
Ishodi ucenja Na_sta_lvna Nastavna jedinica suv.metgd. drugm? el
cjelina strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nasliavna Ma_tel_'ijalni RB V- F_{adni mj.
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Procijeniti poduzetni¢ku | 5. Primjena 1. Poduzetnicka UI,R, P/ Poduzet. U, PREZ, KUC 11 1 21 2
ideju. racunala u ideja FR, IND 4.raz - RCN, PROJ ' ' )
Izraditi PowerPoint pisanom 2. Prikupljanje i PR, MAU - poduzet. U. PREZ A/B
prezentaciju i poslovhom razrada izrada PPP ideja RCv:i\l PRO’J 31{34 4 | 22-24 | 2-3
prezentirati komunic.kod poduzetnickih ideja /FR, IND Infor. Inttlarnet ! U¢
poduzetnic¢ku ideju poslovanja 3. Prezentiranje PR, MAU- 2.raz. - !
poduzetnika poduzetnicke ideje prezentiranje Power n?isstt?(\;im 3A5{56 2 | 24-25 3.
/ IND Point
Izraditi tipicnu 6. Primjena 1. Pisane poslovne Posl.kom.
dokumentaciju u komunikac. komunikacije u 3.raz -
komercijalnom vjestina u komercijalnom UL R, P/ posl.kom. U. PREZ 5
poslovanju nabave i komercijalnom | poslovanju FI,R fND kod nab.i R(vZIN PRéJ KUC 12. 1 25. 3.
prodaje i poslati e- poslovanju koristenjem ! prod. !
mailom. suvremene
Izraditi PowerPoint komunik.tehnologije Strukovne
prezentaciju i 2. Poslovno vjezbe
prezentirati proizvod na dopisivanje u PR, P, MAU - 4.raz -
sajmu. elektronickom izrada poslovni A/B 6 | 26-28 | 3-4
Pripremiti i voditi obliku tijekom dokumentacije | sastanak 37-42
poslovni sastanak u komercijalnog / FR, IND
svom odjelu i s poslovanja Infor. U, PREZ,
poslovnim partnerima 3. Poslovni PR, P, D, MAU l.raz - RéN, PROJ,
koristedi pravilno sastanak djelatnika - simulacija / e-posta Internet, 1uC 4'2{5’5 3 |29-30 | 4-5
verbalno i neverbalno odjela prodaje FR, SK, IND 2.raz - nastavni
komuniciranje. 4. Prezentacija PR, MAU - Power listici
Isplanirati i provesti proizvoda na sajmu | izrada PPP / Point NB 2 | 30-31| 5.
pregovore za potrebe FR, IND
sklapanja kupo- 5. Pregovaranje PR, P, MAU - | Trg.posl.
prodajnog ugovora. radi sklapanja simulacija/ | 3.raz - MB 3|31-32| s.
ugovora FR, SK, IND ugovor
II1. pisana provjera cjelina 4-6 1UC 13. 1 32. 5.
Zakljudivanje ocjena | | | KUC 14. | 1 32. 5.

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (u¢enika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda ucenja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informaticka ucionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-racunalo, PROJ-projektor
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PREGLED OCJENA PREMA OBLIKU I SADRZAJU PROVJERE, ELEMENTU OCJENJIVANJA I VREMENU

OBLIK PROVJERE

SADRZAJ PROVJERE

ELEMENT

OKVIRNO VRIJEME

1.Pisana provijera

Cjelina 1

Usvojenost sadrzaja

Sredina 9.mj.

Izrada dokumenata

Cjelina 2 (nast.jed.3)

Primjena sadrzaja

Sredina 10.mj.

Izrada dokumenata

Cjelina 2 (nast.jed.4)

Primjena sadrzaja

PoCetak11.mj.

2.Pisana provijera

Cjelina 2

Usvojenost sadrzaja

Pocetak 11.mj.

Izrada dokumenata

Cjelina 3

Primjena sadrzaja

PoCetak12.mj.

Suradnja

Azurnost, aktivnost ...

Suradnja u nast.procesu

Sredina 12.mj.

Izrada ankete i izvjeSca

Cjelina 4 (nast.jed.3)

Primjena sadrzaja

Sredina 1.mj.

Izrada marketing plana

Cjelina 4 (nast.jed.4)

Primjena sadrzaja

Sredina 2.mj.

Prezentacija

Cjelina 5

Primjena sadrzaja

Sredina 3.mj.

Izrada dokumenata i e-mail

Cjelina 6 (nast.jed.2)

Primjena sadrzaja

Sredina 4.mj.

Izrada prezentacije

Cjelina 6 (nast.jed.4)

Primjena sadrzaja

PocCetak 5.mj.

Dokumenti, email i ugovor

Cjelina 6 (nast.jed.3i 5)

Primjena sadrzaja

Sredina 5.mj.

3. Pisana provijera

Cjeline 4-6

Usvojenost sadrzaja

Sredina 5.mj.

Suradnja

Azurnost, aktivnost ...

Suradnja u nast.procesu

Sredina 5.mj.

Zakljucivanje ocjena

Zadnji sat samo ispravak
zadnje pisane provijere

Na temelju svih ocjena i
biljezaka

Sredina 5.mj.
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MJESEC NAPOMENA/BILJESKA

Rujan

Listopad

Studeni

Prosinac

Sijecanj

Veljaca

OZujak

Travanj

Svibanj

Lipanj

Napomena: u biljesSci je potrebno upisivati odstupanja u realizaciji Operativnog plana i programa - navesti razlog
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SEEES?J\IIANJA: Strucno teorijski sadrzaji - Poslovne komunikacije
Odli¢an: ako u potpunosti i s razumijevanjem odgovara na postavljena pitanja, ako je sposoban rekonstruirati gradivo pri
odgovaranju i u radnim postupcima, ucenik je sposoban samostalno i po svim osnovama zamijeniti radnika na radnom mjestu,
odlikuje se sposobno$¢u samostalnog izlaganja i ras¢lambe materijalnih Cinjenica kao i moguc¢nos$éu njihovog povezivanja i
vrednovanja
Vrlo dobar: ako u odgovorima daje objasnjenja, poznaje smisao rada, u stanju je davati objasnjenja za postupke rada i obrazlaze ih,
g:gg%il:f\)ST u odgovorima je u stanju pronalaziti slicno u razli¢itom i razli¢ito u slicnom, daje pravilna i logic¢ka objasnjenja
Dobar: ako poznaje gradivo i prikladno ga izlaZe, razumije i poznaje radne postupke, na postavljena pitanja daje to¢ne odgovore,
sluZi se opisom
Dovoljan: zna definirati pojmove, ali improvizira u izlaganju i u radu, radi bez sustavnosti, reproducira gradivo i radi bez zalaganja
Nedovoljan: ako ucenik ne poznaje Cinjenice i postupke u radu, Suti i ne sudjeluje u radu, pogreSno tumaci gradivo i radne
postupke
Odli¢an: ako ucenik potpuno, uredno, kvalitativno i kvantitativno izraduje pisane i prakti¢ne zadatke i dokumente, te pokazuje
kreativnost, samostalnost i sposobnost prosudbe ¢injenica i gradiva, i u stanju je da kroz rad uoci znacenje, protumacii prikaze
zakonitosti u radu
Vrlo dobar: ako ucenik potpuno, uredno, kvalitativno i kvantitativno izraduje pisane i prakti¢ne zadatke i dokumente tre je uz
pomoc¢ potpitanja sposoban raspravljati o usvojenom gradivu, usporedivati ¢injenice i donositi zakljucke
PRIMJENA T Ly . . e . L . Ly L -, v
SADRZAJA Dobar: ako ucenik djelomi¢no uredno, kvalitativno i kvantitativno izraduje pisane i prakti¢ne zadace i dokumente, ali ih ne moze
vrednovati i sloZiti u novu cjelinu
Dovoljan: ako uéenik neredovito, djelomic¢no kvalitativno i kvantitativno nepotpuno izraduje pisane prakti¢ne zadace i
dokumente, zna ih samo definirati i objasniti, ali bez sustavnosti i mogucnosti primjene u rjeSavanju problema
Nedovoljan: ako uc¢enik ne ispunjava prakti¢ne i pisane zadace te dokumentaciju, ili pogresno ispunjava zadace pa nije u stanju ¢ak
ni definirati i objasniti najosnovnije elemente nekog problema
Odli¢an: ako ucenik uvijek redovito sudjeluje u svim fazama nastavnog sata, samostalno donosi zakljucke i postavlja pitanja,
redovito piSe domace zadace te koristi neobvezne izvore znanja i poti¢e takmicarsku atmosferu u razredu, kreativno rjesava
probleme, donosi svoje vlastite priloge na nastavne sate vezane uz obradeno gradivo (tisak, linkovi na internetu, vlastite ppti sl.)
Vrlo dobar: ako ucenik vrlo ¢esto redovito i kontinuirano sudjeluje u svim fazama nastavnog sata, uglavhom samostalno donosi
SURADNJA U zakljucke i postavlja pitanja, piSe redovito domade zadace, redovito daje pozitivan doprinos radnoj atmosferi kroz postavljanje
NASTAVNOM pitanja i poticanja na rasprave
PROCESU

Dobar: ako ucenik povremeno sudjeluje u usvajanju nastavnih sadrzaja, odgovara kada je prozvan i samostalno donosi zakljucke,
redovito piSe domade zadace, ali se isklju€ivo zadovoljava onim $to mora

Dovoljan: ako ucenik samo ponekad sudjeluje u usvajanju nastavnih sadrzaja, odgovara kada je prozvan, nesamostalan je i
nesustavan u radu, povremeno pise domace zadace

Nedovoljan: ako uglavnom 3Suti, ne sudjeluje u usvajanju nastavnih sadrzaja, nezainteresiran je za rad i odbija suradnju
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KRITERIJI OCJENJIVANJA (prema Bloomovoj taksonomiji)

ZNANJE ANALIZA
. Ucenik reproducira i prepoznaje Sirok spektar Cinjenica, . Ucenik samostalno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 5 ) v g ; Ocjena 5 e . ST oo
pojmova, postupaka, nacela, teorija i vrednovanja teorije i vrednovanja u promjenjivim uvjetima
. Ucenik reproducira i prepoznaje osnovne cinjenice, . Ucenik samostalno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 4 ) < e . Ocjena 4 o . : L
pojmove, postupke, nacela, teorija i vrednovanja teorije i vrednovanja u poznatim uvjetima
Ucenik djelomicno reproducira i prepoznaje osnovne Ucenik djelomicno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 3 | ¢injenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i Ocjena 3 | teorije i vrednovanja u poznatim uvjetima
vrednovanja
Ucenik uz pomo¢ reproducira i prepoznaje osnovne Ucenik djelomicno i uz pomo¢ analizira pojmove,
Ocjena 2 | ¢injenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i Ocjena 2 | postupke, nacela, teorije i vrednovanja u poznatim
vrednovanja uvjetima
Ucenik ne reproducira i ne prepoznaje osnovne Ucenik ne moze analizirati pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 1 | ¢injenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i Ocjena 1 | teorije i vrednovanja.
vrednovanja
RAZUMIJEVANIJE VREDNOVANJE
. Ucenik objasnjava dostupne cCinjenice, pojmove i ) Ucenik preuzima odgovornost za vrednovanje i
Ocjena 5 " RV T e Ocjena 5 - ) C -
postupke i zakljuCuje u promjenjivim uvjetima preporucuje unapredenja u promjenjivim uvjetima
i Ucenik objasnjava dostupne cCinjenice, pojmove i i Ucenik preuzima odgovornost za vrednovanje i
Ocjena 4 " VI . L Ocjena 4 v ) : -
postupke i zakljuCuje u poznatim uvjetima preporucuje unapredenja u poznatim uvjetima
. Ucenik djelomicno objasnjava dostupne cinjenice, ) Ucenik djelomicno preuzima odgovornost za
Ocjena 3 ) : : AR . . Ocjena 3 . . L
pojmove i postupke i zakljuCuje u poznatim uvjetima vrednovanje u poznatim uvjetima
. Ucenik uz pomo¢ objasnjava dostupne cinjenice, ) Ucenik na poticaj sa strane djelomicno preuzima
Ocjena 2 ) . f RV . . Ocjena 2 : : -
pojmove i postupke i zakljucuje u poznatim uvjetima odgovornost za vrednovanje u poznatim uvjetima
. Ucenik ne objasnjava dostupne Cinjenice, pojmove i . Ucenik ne preuzima odgovornost za vrednovanje u
Ocjena 1 . ; Sy ! L Ocjena 1 ; —
postupke i ne donosi zakljucuje u poznatim uvjetima poznatim uvjetima
PRIMIJENA SINTEZA
. Ucenik rjeSava slozene radnje i primjenjuje sloZzene . Ucenik samostalno povezuje Cinjenice, postupke, nacela
Ocjena 5 Dy : Ocjena 5 | . ) L . L
metode za rjesavanje skupa zadataka i teorije u nove strukture u promjenjivima uvjetima
. Ucenik rjeSava osnovne radnje i primjenjuje osnovne . Ucenik samostalno povezuje Cinjenice, postupke, nacela
Ocjena 4 Dy . Ocjena 4 | . ) ; L
metode za rjesavanje skupa zadataka i teorije u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik djelomicno rjeSava osnovne radnje i primjenjuje ) Ucenik djelomicno povezuje Cinjenice, postupke, nacela
Ocjena 3 Ty . Ocjena 3 | . s : S
osnovne metode za rjesavanje skupa zadataka i teorije u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik uz pomo¢ rjeSava osnovne radnje i primjenjuje . Ucenik uz pomo¢ povezuje dio ¢injenica, postupaka,
Ocjena 2 oy : Ocjena 2 M . iy . N
osnovne metode za rjesavanje zadataka nacela i teorija u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik ne rjesava osnovne radnje i ne primjenjuje . Ucenik ne povezuje Cinjenice, postupke, nacela i teorije
Ocjena 1 oy ) Ocjena 1
osnovne metode za rjesavanje zadataka u nove strukture.
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