OBRAZOVNI SEKTOR EKONOMIJA, TRGOVINA T POSLOVNA ADMINISTRACIJA

SKOLA: Srednja $kola Donji Miholjac

OPERATIVNI PLAN I PROGRAM

NASTAVNI PREDMET: Strukovne vjezbe
SEKTOR: Ekonomija, trgovina i poslovna administracija
. S RAZRED:
ZANIMANJE: Komercijalist (OPP odnosi se iskljuivo za jedan razred) 4.KOM
. 64 &
BROJ SATI: (50 u skupinama ako ih ima) SK. GOD. 2018./2019.
PREDMETNI NASTAVNIK: | Nastavnik mentor, Antonio Cmelak, mag.oec. i nastavnik Sinisa Crnéan dipl.oec.

CIL]/SVRHA UCENJA PREDMETA:

Osposobiti u¢enike za samostalno vodenje odredenih odjela tvrtki - nabava, prodaja, racunovodstvo, administracija, kako bi
sto bolje razumjeli i pripremili se za rad u tvrtki u realnom sektoru, te shvatili znacaj poduzetnickog duha i pothvata kroz
primjenu odredenih tehnika, te izradu poslovnog plana.

ISHODI UCENJA

Upoznavanje ucenika s pravilnim nac¢inom prezentacije, te poslovhog sastanka.

Spoznati sto je sve potrebno za uspjesno vodenje odredenih odjela u tvrtki — nabava, prodaja, racunovodstvo,
administracija.

Kako i na koji nac¢in promovirati svoju tvrtku i proizvode, te organizirati sajam u sklopu vjezbenicke tvrtke.

hWw N =

Kako pripremiti i ostvariti poduzetnicku ideju.




OBRAZOVNI SEKTOR EKONOMIJA, TRGOVINA T POSLOVNA ADMINISTRACIJA

VJEZBE / SENINARSKI RAD /STRUCNA EKSKURZIJA (izvorna stvarnost)

Nastavna cjelina Br. nast. Opis vjezbe
jed.
1. VIEZBA 1. Izraditi aneks ugovora o radu
= Obnova rada tvrtke — -
I1. VIJEZBA Odrzati poslovni sastanak
Operativno poslovanje nabave Istraziti trziste nabave
. Operativno poslovanje prodaje Unaprijediti prodajne vjestine
III. VIJEZBA P P ep - L 2.1. pv L P L L
Operativno poslovanje racunovodstva Obracunati amortizaciju
Operativno poslovanje administracije Izraditi program upravljanja ljudskim potencijalima
Operativno poslovanje nabave Evidentirati skladiSno poslovanje
v Operativno poslovanje prodaje Unaprijediti asortiman tvrtke
IV. VIEZBA - - - 2.2. — - — - -
Operativno poslovanje racunovodstva Knjizenja osnovnih kupo/ prodajnih poslovnih promjena
Operativno poslovanje administracije Izraditi program drustveno odgovornog poslovanja
Operativno poslovanje nabave Nabava robe na domacéem trzistu
v Operativno poslovanje prodaje Izrada kataloga tvrtke
V.VJEZBA - - - 2.3. - —— - — —— - -
Operativno poslovanje racunovodstva Evidentirati promjene u knjigu ulaznih i izlaznih racuna
Operativno poslovanje administracije Organizirati sluzbena putovanja
Operativno poslovanje nabave Provesti postupak izbora dobavljaca
v Operativno poslovanje prodaje Izraditi ponude za robu
VI. VJEZBA - - - 2.4. - — — -
Operativno poslovanje racunovodstva Evidentirati blagajnicko poslovanje
Operativno poslovanje administracije Uvjezbati medunarodno poslovno dopisivanje
Operativno poslovanje nabave Provesti postupak narucivanja robe
. Operativno poslovanje prodaje Otprema robe i izdavanje racuna
VII. VIJEZBA - - - 2.5. - - - —
Operativno poslovanje racunovodstva Obracunati placu zaposlenicima
Operativno poslovanje administracije Pripremiti zaposlenike za intervju za posao
Operativno poslovanje nabave Preuzimanje robe i evidencija zaliha
VIII. Operativno poslovanje prodaje Promocijske aktivnosti
% 2.6. -
VIJEZBA Obracun PDV -a

Operativno poslovanje racunovodstva

Operativno poslovanje administracije

Provesti i organizirati intervju za posao
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VJEZBE / SENINARSKI RAD /STRUCNA EKSKURZIJA (izvorna stvarnost)

Nastavna cjelina Br. nast. | Opis vjezbe
jed.
IX. VIEZBA N Izraditi promidzbeni materijal
< Promocija 3. — -
X. VJEZBA Prezentirati rada odjela
XI. VIEZBA Upoznati znadajke sajma
XII. VIEZBA Pripremiti se za sudjelovanje na sajmu
XIII. Sudjelovanje na sajmu 4. sudiel . .
VIEZBA udjelovanje na sajmu
XIV. VIEZBA Obaviti poslove nakon sajma
XV. VIEZBA Razviti kreativno razmisljanje
XVI. VIEZBA Otkriti izvore poslovnih ideja
XVII. . . e s
VIEZBA Upoznati metode procjene poslovnih ideja
XVIII. Poduzetnicka ideja 5. P
VIEZBA Razrada poslovne ideje
XIV. VIEZBA Pretvaranje ideje u poslovni plan
XX. VIEZBA Prezentacija poslovne ideje
XXI. VIJEZBA Analiza poslovnih ideja
XXIT. Izrada sadrzaja poslovnog plana
VIEZBA Jap ap
XXIII. Odrediti djelatnost tvrtke, opis ideje, analiza trzista
VJEZBA prodaje i nabave, marketinski plan
Izraditi financijsko- ekonomsku analizu dosadasnjeg
XXIV. ) > cre - ) .- -
> poslovanja: racun dobiti i gubitka i bilanca stanja za
VIEZBA v -
prosiu godinu
Poslovni plan 6. Razraditi strukturu ulaganja, osnovna sredstva,

XXV. VIJEZBA

XXVI.
VIEZBA

XXVII.
VIEZBA

XXVIIL.
VIEZBA

amortizacija, plan troskova

Izraditi financijsko- ekonomsku analiza projekcija: racun
dobiti i gubitka i bilanca stanja za period trajanja

Ocijeniti ekonomicnosti, profitabilnosti i likvidnosti.
Kriti¢ni rizici i zakljuéna ocjena projekta

Prezentacija vjezbenicke tvrtke i zakljuc¢ivanje ocjena




OBRAZOVNI SEKTOR EKONOMIJA, TRGOVINA I POSLOVNA ADMINISTRACIJA

Aktivhe metode

poucavanja i Korelacija s Apersonalni mediii Broi sati Vremenski
I A SR - I suv.metodicke drugim P ] ] okvir
shodi ucenja Nastavna cjelina Nastavna jedinica strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nastavna Materijalni RB V- | Radni mi
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan 1-
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Sastaviti aneks 1. Obnova rada | 1. Pravila rada u
ugovora o radu na tvrtke radionici, timu Strukovne U, PREZ, x
nacin da se produl;i 2. Pravila UL R/FR | Viesbe 3. | RCN, PROJ KUC 1.1 , .
vrijeme zaposljavanija. prezentiranja ' '
3. Aneks ugovora o PR / IND Osnove U REN e 2 1
radu trg.prava ! '
4. Poslovni Poslovne v v
: U, R/ TIM komunika | U,RCN, PROJ IUC 3.- 4. 2. 9.
sastanak !
cije
2. Operativno poslovanje VT 5-16 12 | 3.-8. 9-10
Primijeniti pravilne Nabava 1.Istrazivanje 56 2 3 9
X v i vy ) -6. . .
metode za istrazivanje trzista nabave =
trziSta, provesti radne 2.Skladisno 5 7.-8 2 4 9
procese u skladistu, poslovanje § o ' '
nabaviti robu, 3.Nabava robe na 3 9.- 5 5 10
identificirati domacdem trzitu UI, R/ PR,TIM > R%,NPR;E{ZO,J e 10. : :
najpovoljnijeg 4.Izbor dobavljaca & ! 1112 2 6. 10.
dobavljaca, naruciti c :
robu te ju pravilno 5.Narucivanje robe é 1134 10.
preuzeti i evidentirati - ; o :
U skladigtu. _6.Pr_euzm_1_anJe _robe = 15.- 2 8. 11.
i evidencija zaliha 16.
Savladati vjestine Prodaja 1.Prodajne viedtine 5.-6. 2| 3. 9.
pregovaranja,
prepoznati vaznost 2.Asortiman 7.-8. 2 4. 9.
asortimana, dizajnirati 3.Izrada kataloga 2 9-10. 2 5. 10.
katalog robe, pravilno 4.Ponuda robe k] U, PREZ, ¥ 11-12 5 6 10
prezentirati robu, 5.0tprema obe 1 UL, R/ PR,TIM % RCN, PROJ e : :
izraditi dokumente za iz.davanje raduna s 13-14 2 7. 10.
potrebnu otpremu i =
naplatu robe, provesti 6.Promocijske 516 5 8. 11,
promocijske aktivnosti aktivnosti

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (uCenika), MAU-metoda aktivnog
ucenja (navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda ucenja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-
rad u paru, SK-rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informati¢ka ucionica,U-udZbenik, PREZ-prezentacija, RCN-
rac¢unalo, PROJ-projektor
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Aktivhe metode

poucavanja i Korelacija s Apersonalni mediii Broi sati Vremenski
A SR - I suv.metodicke drugim P ] ] okvir
Ishodi ucenja Nastavna cjelina Nastavna jedinica strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nastavna Materijalni RB V- | Radni mi
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan 1-
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Primijeniti vec Racunovodstvo | 1.0bracun s 6 5 3 9
steCena znanja iz amortizacije T ) )
racunovodstva na 2.Knjizenja
primjeru tvrtke. osnovnih o o 7.8, 2 4. 9
kupoprodajnih e
poslovnih promjena § U PREZ
3.Knjige ulaznih i UI, R/ PR,TIM > % ' uIic 9.-
izlaznih racuna § RCN, PROJ 10. 2 > 10.
4.BlagaJn_|cko 9 11.- 2 6 10.
poslovanje [a'2 12.
5.0bracun place 1134 2 7. 10.
6.0bradun PDV-a 1o 2| 8 11,
Prepoznati vaznost Administracija 1.Upravljanje
upravljanja ljudskim ljudskim 5.-6. 2 3 9.
potencijalima i potencijalima
primjene drustveno 2.Drustveno o
odgovornog odgovorno ;E 7.-8. 2 4, 9
ponasanja, ponasanje c U. PREZ 5
organizirati i 3.Sluzbena UI, R/ PR, TIM o] %4 ! vIC 9.-
PR . . N RCN, PROJ 2 5 10.
realizirati sluzbeni putovanja 3 10.
put, sastaviti 4.Medunarodno S
dokument na poslovno th 2| 6 10.
stranom jeziku, dopisivanje '
predstaviti se na . 13.- 10.-
intervjuu za posao 5.Intervju za posao 16. 2| 7.-8. 11,
3.Promocija 1.1zrada o 17
Dizajnirati promidzbenih = U. PREZ 5 20? 4 |9.-10. | 11
razli¢ita promidzbena materijala Ul, R/ PR, TIM I R(V:,N PRO’J UIC
sredstva, analizirati 2.Prezentacija rada 5 ! 21.- > | 11 11
dosadasnji u¢inak VT odjela = 22. : :

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (uCenika), MAU-metoda aktivnhog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda uc"egja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informaticka uclionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-ratunalo, PROJ-projektor
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Aktivhe metode

poucavanja i Korelacija s Apersonalni mediji Broj sati Vremenski
i .. .- suv.metodicke drugim okvir
Ishodi ucenja Nastavna cjelina Nastavna jedinica strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nastavna Materijalni RB V- | Radni mi
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan 1-
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
D_efinirati sajam i 4, Sudjelova'nje 1.Sajam 2234 1 12. 12.
njegove vrste, tvrtke na sajmu : ° :
ras¢laniti poslove 2.Pripreme za - 25 - 13.-
koje je potrebno su_cIJeIovanJe na c g U PREZ ) 28, 4 14, 12.
obaviti prije sajma, sajmu : UI, R/ PR,TIM oF REN. PROJ uIC
nauciti prezentirati 3.Sudjelovanje na o2 ! 29.- 2 | 15. 12.
[a E 30
tvrtku na sajmu, sajmu__ S :
obaviti poslove nakon 4.Poslovi nakon 31.- 5 16 1
sajma sajma 32. ' '
Potaknuti kreativno 5. Poduzetnicka 1.Kreativno 33- | 4|4 17 1
razmisljanje kod ideja razmisljanje 34. ' )
ucenika, ukazati na 2.1zvori poslovnih 35- | 4 |1 18 5
razlicite izvore ideja ° 36. ' '
poslovnih ideja 3.Metode procjene > 37 | 1 | 4 19 >
koristeci razlicite poslovnih ideja 2 38. ' '
metode za procjenu 4.Razrada poslovne 1] 39- | 4 | 3| 20.- 5
poslovnih ideja. ideje N 42. 21. '
Analizirati poslovnu 5.Pretvaranje ideje 3 U, PREZ, x 43.-
ideju. Izraditi u poslovni plan UL, R/ PR, TIM e RCN, PROJ uIC a4, 2 22. 2.
poslovni plan na 6.Prezentacija g 45.- 2 | 23 3
temelju pOSIOVne poslovne ideje "q_'j 46. ' )
ideje. Prezentirati <<
poslovnu ideju >
potencijalnim 7.Analiza poslovnih 47.- 5> | 24 3
ulagacima. ideja 48. . .
Objektivno ocijeniti
poslovnu ideju.

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakti¢ni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (uCenika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda uc"egja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informaticka uclionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-ratunalo, PROJ-projektor
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Aktivhne metode

ehod utans Nastavna o cuv.metodicke | | drugim |  Apersonaini mediji Brojsati | VIGRCIEH
shodi ucenja cjelina Nastavna jedinica strategije e
Socijalni oblici sadrzajima Nastavna Materijalni RB V- | Radni -
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan mj.
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Utvrditi s ucenicima 6. Poslovni | 1.Poslovni plan i izrada 49.- | 4 | 4 25 3
osnovne pojmove plan njegovog sadrzaja 50. ) )
vezane u poslovni 2.Djelatnost tvrtke, opis
plan. Izraditi dio ideje, analiza trzista 26.-
poslovnog plana. prodaje i nabave, 5514 1|3 27‘ 3.
Izraditi dokumente marketingki plan ' '
koji opisuju (marketing i plan prodaje
dosadasnje 3.Financijsko -
poslovanje tvrtke. ekonomska analiza
Izraditi opis ulaganja (dosadasnje 55- | 4 | 1 58 4
i projekciju potrebnih poslovanje):racun dobiti i U, PREZ, UL 56. y :
ulaganja. Analizirati gubitka i bilanca stanja RCN, PROJ
projekt pomocu za proslu godinu Poduzetni
ocjene ucinkovitosti i 4.Struktura ulaganja UL, R/ PR, TIM $tvo
osjetljivosti projekta. osnovna s_r_edstva, - 1 29 4.
amortizacija, plan
troskova
5.Financijsko -
ekonomska analiza sg 29 -
(projekcija): racun dobiti g |11 30' 4,
i gubitka i bilanca stanja '
za period trajanja
6.0cjena ekonomicnosti,
profitabilnosti i 60.- | 1 | » 30.- 5
likvidnosti. Kriti¢ni rizici i 62. 31 '
zaklju¢na ocjena projekta
Pr(_ezentacua VT i zakljucdivanje 6364 | 1 | 1 32. 5.
ocjena

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (u¢enika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda uCenja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informaticka ucionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-racunalo, PROJ-projektor
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MJESEC NAPOMENA/BILJESKA

Rujan

Listopad

Studeni

Prosinac

Sijecanj

Veljaca

OZujak

Travanj

Svibanj

Lipanj

Napomena: u biljesci je potrebno upisivati odstupanja u realizaciji Operativnog plana i programa - navesti razlog




OBRAZOVNI SEKTOR EKONOMIJA, TRGOVINA I POSLOVNA ADMINISTRACIJA

ELEMENTI OCJENJIVANJA:

Strukovne vjezbe

KVALITETA OBAVLIENOG POSLA

Odli¢an: ucenik samostalno obavlja radne operacije u VT na ispravan nacin i u predvidenom roku

Vrlo dobar: ucenik samostalno obavlja radne operacije u VT na ispravan nacin, ali prekoracuje predvideni rok
za njihovo izvrsenje

Dobar: ucenik obavlja radne operacije u VT na ispravan nacin, ali uz pomoc¢ nastavnika ili drugih ucenika u
predvidenom roku

Dovoljan: ucenik obavlja radne operacije u VT na ispravan nacin, ali uz pomo¢ nastavnika ili drugih ucenika i
pri tome prekoracuje rok za njihovo izvrsenje

Nedovoljan: ucenik ne moze i ne zna obaviti niti jednu radnu operaciju VT na ispravan nacin niti uz pomo¢
nastavnika ili drugog ucenika

PRIMJENA USVOJENIH ZNANJA

Odli¢an: sposoban je za primjenu, analizu i za sintezu te korelaciju sadrZaja iz drugim predmetima za
obavljanje radnih operacija u VT sa svim komponentama

Vrlo dobar: sposoban je za primjenu i analizu ali bez sinteze te je sposoban za korelaciju sadrzaja iz drugim
predmetima za obavljanje radnih operacija u VT, ali s izostavljanjem manjeg broja komponenti

Dobar: sposoban je za primjenu, ali bez analize i sinteze te je sposoban za korelaciju sadrzaja iz drugim
predmetima za obavljanje radnih operacija u VT, ali s izostavljanjem dijela komponenti

Dovoljan: sposoban je za primjenu, ali bez analize i sinteze te bez sposoban za korelaciju sadrZaja iz drugim
predmetima za obavljanje radnih operacija u VT, ali s izostavljanjem veéeg broja komponenti Nedovoljan:
nije sposoban za primjenu niti korelaciju sadrzaja iz drugih predmeta za obavljanje radnih operacija u VT u
kojima izostavlja veliku veéinu komponenti

DNEVNIK RADA UCENIKA

Odli¢an: dobivene radne zadatke obavlja na vrijeme i azurno vodi evidenciju o njihovom izvrSenju, dnevnik
sadrZi svu potrebnu dokumentaciju poredanu kronoloskim redom, preuzima radne zadatke odsutnih ucenika,
a kada je odsutan s nastave nadoknaduje svoj dio zadataka

Vrlo dobar: dobivene radne zadatke obavlja na vrijeme i azurno vodi evidenciju o njihovom izvrSenju, dnevnik
sadrZi svu potrebnu dokumentaciju koja nije poredana kronoloskim redom, ne preuzima radne zadatke
odsutnih ucenika, ali kada je odsutan s nastave nadoknaduje svoj dio zadataka

Dobar: dobivene radne zadatke obavlja na vrijeme, ali ne vodi aZzurno evidenciju o njihovom izvrseniju,
dnevnik sadrzi svu potrebnu dokumentaciju koja nije poredana kronoloskim redom, ne preuzima radne
zadatke odsutnih ucenika, a i kada je odsutan s nastave ne nadoknaduje svoj dio zadataka

Dovoljan dobivene radne zadatke ne obavlja na vrijeme, i ne vodi azurno evidenciju o njihovom izvrsenju,
dnevnik ne sadrzi svu potrebnu dokumentaciju, a nije ni poredana kronoloskim redom, ne preuzima radne
zadatke odsutnih ucenika, a i kada je odsutan s nastave ne nadoknaduje svoj dio zadataka

Nedovoljan: ne vodi dnevnik rada
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KRITERIJI OCJENJIVANJA (prema Bloomovoj taksonomiji)

ZNANJE ANALIZA
. Ucenik reproducira i prepoznaje Sirok spektar ¢injenica, ) Ucenik samostalno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 5 : v o : Ocjena 5 o . e -
pojmova, postupaka, nacela, teorija i vrednovanja teorije i vrednovanja u promjenjivim uvjetima
. Ucenik reproducira i prepoznaje osnovne cinjenice, . Ucenik samostalno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 4 ) o o . Ocjena 4 o . - o
pojmove, postupke, nacela, teorija i vrednovanja teorije i vrednovanja u poznatim uvjetima
) Ucenik djelomicno reproducira i prepoznaje osnovne . Ucenik djelomicno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 3 o . \ o . Ocjena 3 o : : L
cinjenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i vrednovanja teorije i vrednovanja u poznatim uvjetima
. Ucenik uz pomo¢ reproducira i prepoznaje osnovne . Ucenik djelomi¢no i uz pomo¢ analizira pojmove, postupke,
Ocjena 2 o . N o . Ocjena 2 v o . . o
cinjenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i vrednovanja nacela, teorije i vrednovanja u poznatim uvjetima
i Ucenik ne reproducira i ne prepoznaje osnovne cinjenice, . Ucenik ne moze analizirati pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 1 ) Y S . Ocjena 1 e X
pojmove, postupke, nacela, teorije i vrednovanja teorije i vrednovanja.
RAZUMIJEVANIJE VREDNOVANJE
) Ucenik objasnjava dostupne cinjenice, pojmove i postupke i . Ucenik preuzima odgovornost za vrednovanje i preporucuje
Ocjena 5 AV L - Ocjena 5 . AT - L
zakljuCuje u promjenjivim uvjetima unapredenja u promjenjivim uvjetima
. Ucenik objasnjava dostupne ¢injenice, pojmove i postupke i : Ucenik preuzima odgovornost za vrednovanje i preporucuje
Ocjena 4 AV . L Ocjena 4 : : s
zakljucuje u poznatim uvjetima unapredenja u poznatim uvjetima
. Ucenik djelomicno objasnjava dostupne cinjenice, pojmove i i Ucenik djelomicno preuzima odgovornost za vrednovanje u
Ocjena 3 ; e . - Ocjena 3 . .
postupke i zakljuCuje u poznatim uvjetima poznatim uvjetima
. Ucenik uz pomo¢ objasnjava dostupne Cinjenice, pojmove i , Ucenik na poticaj sa strane djelomic¢no preuzima
Ocjena 2 . O ) e Ocjena 2 . - -
postupke i zakljuCuje u poznatim uvjetima odgovornost za vrednovanje u poznatim uvjetima
: Ucenik ne objasnjava dostupne ¢injenice, pojmove i . Ucenik ne preuzima odgovornost za vrednovanje u poznatim
Ocjena 1 : . Sy d - Ocjena 1 S
postupke i ne donosi zakljucuje u poznatim uvjetima uvjetima
PRIMJENA SINTEZA
: Uclenik rjieSava slozene radnje i primjenjuje slozene metode . Ucenik samostalno povezuje Cinjenice, postupke, nacela i
Ocjena 5 v . Ocjena 5 iy N L
za rjeSavanje skupa zadataka teorije u nove strukture u promjenjivima uvjetima
i Ucenik rjeSava osnovne radnje i primjenjuje osnovne i Ucenik samostalno povezuje Cinjenice, postupke, nacela i
Ocjena 4 .y . Ocjena 4 iy - S
metode za rjeSavanje skupa zadataka teorije u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik djelomicno rjeSava osnovne radnje i primjenjuje ) Ucenik djelomicno povezuje Cinjenice, postupke, nacela i
Ocjena 3 . : Ocjena 3 iy . L
oshovne metode za rjeSavanje skupa zadataka teorije u nove strukture u poznatim uvjetima
i Ucenik uz pomo¢ rjeSava osnovne radnje i primjenjuje i Ucenik uz pomo¢ povezuje dio Cinjenica, postupaka, nacela
Ocjena 2 -y 3 Ocjena 2 ) o ; Lo
osnovne metode za rjeSavanje zadataka i teorija u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik ne rjeSava osnovne radnje i ne primjenjuje osnovne . Ucenik ne povezuje Cinjenice, postupke, nacela i teorije u
Ocjena 1 Sy - Ocjena 1
metode za rjeSavanje zadataka nove strukture.

10




OBRAZOVNI SEKTOR EKONOMIJA, TRGOVINA I POSLOVNA ADMINISTRACIJA

LITERATURA

LITERATURA ZA NASTAVNIKE

LITERATURA ZA UCENIKE

UDZBENICI

ODOBRENI UDZBENICI I PRIRUCNICI PREMA KATALOGU MZO0OS-a

S. Arambasi¢, A. Cali¢, O. Jurkovié Maji¢, H. Kovag, L. Rup€ié: , VjeZbenicka tvrtka
3“, udzbenik za 3.r ekonom.sk, Mate, Zagreb, 2013.

S. Arambagi¢, A. Cali¢, O. Jurkovié¢ Maji¢, H. Kovag, L. Rup€ié: , VjeZbenicka tvrtka 3,
udzbenik za 3. razred ekonomske Skole, Mate, Zagreb, 2013.

Pavici¢, J. i dr. 2014. Marketing 1. udzbenik u tre¢em razredu srednje strukovne
gkole za zanimanje ekonomistica / ekonomist. Sk.k., Zagreb

Cizmek Vujnovi¢, 0. i dr. 2014. Marketing 2. udibenik u éetvrtom razredu srednje
strukovne $kole za zanimanje ekonomistica / ekonomist. Skolska knjiga. Zagreb

Schiffman, G. L. & Kanuk, L. 2004. Ponasanje potrosaca. 7. izdanje MATE. Zagreb.

Bernik, J. i dr. 2014. Poduzetnistvo 1. udzbenik u prvom razredu srednje strukovne
gkole za zanimanje ekonomistica / ekonomist. Skolska knjiga. Zagreb.

Bernik, J. i dr. 2014. Poduzetnistvo 2. udzbenik u drugom razredu srednje
strukovne $kole za zanimanje ekonomist. Sk.knjiga. Zagreb.

Bangs, D. 1998. Kako napraviti poslovni plan. Jakubin i sin. Zagreb.

Kliment, A., Jurkovi¢ Maji¢, 0. 2014. Poslovne komunikacije 2. udzbenik u drugom
razredu srednje strukovne $kole za zanimanje ekonomistica / ekonomist. Skolska
knjiga. Zagreb.

Weissman, J. 2006. Prezentacijom do uspjeha. MATE. Zagreb.

Mami¢ Sacer I., Zager K. 2007. Racunovodstveni informacijski sustavi. Hrvatska
zajednica racunovoda i financijskih djelatnika. Zagreb.

MATERIJALI IZ OSTALIH IZVORA (po preporuci nastavnika)

Horvat, D. i Kovaci¢, M. 2004. MenadZment u malom poduzetnistvu. CERA PROM.
Zagreb.

Web stranice: HNB, HGK,Narodne novine, Hrvatska agencija za malo
poduzetnistvo, Drzavni zavod za statistiku, Zupanijske razvojne agencije

PRIRUCNICI

Zakon o trgovackim drustvima

Priru¢nik za nastavnike/voditelje vjezbenickih tvrtki, ASO, Zg, 2010.

Strucni ¢asopis Financije i porezi

DOKUMENTI I LINKOVI

www.aso.hr, www.aso.hr/suvt, https://vetis.aos.hr:8443/app

www.aso.hr, www.aso.hr/suvt, https://vetis.aos.hr:8443/app

Zakon o trgovackim drustvima

POMOCNA NASTAVNA SREDSTVA

Strucni ¢asopisi RRIF, Banka, Lider

11




