OBRAZOVNI SEKTOR EKONOMIJA, TRGOVINA I POSLOVNA ADMINISTRACIJA

SKOLA: Srednja $kola Donji Miholjac

OPERATIVNI PLAN I PROGRAM

NASTAVNI PREDMET:

Trgovinsko poslovanje

SEKTOR: Ekonomija, trgovina i poslovna administracija

. S RAZRED:
ZANIMANJE: Komercijalist (OPP odnosi se iskljuivo za jedan razred) 1.KOM
BROJ SATI: 70 SK. GOD. 2018./2019.

PREDMETNI NASTAVNIK:

Nastavnik mentor, Antonio Cmelak, mag.oec.

CIL]/SVRHA UCENJA PREDMETA:

Osposobiti u¢enike za samostalno obavljanje prometa robom.

ISHODI UCENJA

Objasniti djelovanje i utjecaj trgovine na ukupnu reprodukciju.

Opisati vaznost trgovine sa stajalista trgovackog poduzeca i proizvodaca.

Nabrojati i opisati vrste prodavaonica i oblike prodaje.

Objasniti vaznost oblikovanja asortimana i drzanja zaliha.

Pokazati kako se na ispravan nacin obavljaju radni procesi u prodavaonici.

oueIWN R

Ispuniti dokumentaciju prodavaonice na ispravan nacin.
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PLAN PISANIH PROVIJERA

I PISANA PROVJIERA

Nastavna cjelina

6. Asortiman i zalihe robe u prodavaonici Br. nast. jed.

1-3

II PISANA PROVIJERA

Nastavne cjelina

7. Rad na blagajni

Br. nast. jed.

7-10

VJEZBE / SEMINARSKI RAD /STRUCNA EKSKURZIJA (izvorna stvarnost)

Nastavna cjelina

Br. nast. jed.

Tema seminarskog rada

SEMINARSKI RAD

prodavaonici

Subjekti trgovacke 2. Prikaz strukture trgovacke mreze svojeg mjesta
djelatnosti
Proces poslovanja u 4, Izlaganje robe u mojoj prodavaonici susjedstva
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Aktivhe metode

poucavanja i Korelacija s . . . Vremenski
Ishodi uéeni Nastavna Nast sedini suv.metodicke drugim QES SO e L JEL okvir
Sl cjelina s strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nastavna Materijalni RB T V- | Radni mi
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan 1-
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Zapamtiti elemente i Upoznavanje s ucenicima, 5
kriterije ocjenjivanja i programom, nacinom rada i KUC 1. 1 1. 9.
koristiti umne mape. elementima ocjenjivanja.
Izreci definiciju 1. Osnhove 1. Gospodarstvo i . U, radna
S e - Pol.i gosp. e 2. 1 1 9.
gospodarstva i objasniti | gospodarstva reprodukcija UI, R, P, RU/ 1 raz - biljeznica, KUC
njegovu vaznost kao i 2. Trziste i vrste FR, IND T.riiéte PREZ, RCN, 3 1 5 9
reprodukciju. gospodarstava PROJ ' )
Izreci definiciju trgovine | 2. Pojam i 1. Trgovina robom 4, 1 2 9.
i objasniti njezine znacaj 2. Pojam, funkcije i Struk vj. U, radna
funkcije. trgovine ¢imbenici razvoja UI, R, P, RU/ l.raz - biljeznica, KUC 5. 1 3 9.
Usporediti posrednu i trgovine FR, IND Povijest PREZ, RCN,
neposrednu trgovinu ] trgovine PROJ]
robom. 3. Vrste trgovine 6. 1 3 9.
Nabrojati i razlikovati 3. Subjekti . Osnove
subjekte trgovinske trgovinske 1. Trgovacka UL, R, P, RU, trg.prav U, radna
djelatnosti. djelatnosti poduzeca MAU - izrada S biljeznica, x
X 3.raz v KUC 7. 1 4 9.
seminara / FR, . PREZ, RCN,
y y Oblici
2. Trgovacka mreza IND poduzeca PROJ
Usmena provjera nast.cj. 1-3 8-9 2| 4.-5 9/10
Nabrojati, objasniti i 4. Prodava- 1. Pojam prodava-
: . . . 10-
razlikovati vrste onica onice i metode 11 2 5. 10.
prodavaonica. prodaje U, radna '
Objasniti trgovacki 2. Vrste UI, R, P,RU/ biljeznica, KUC
centar i nabrojati vrste. prodavaonica za FR, IND PREZ, RCN, 12- |, 6 10
Nabrojati osobine oblika prodaju pretezito PROJ 13. '
prodaje izvan preh.i nepreh.robe
prodavaonice i prodaje 3. Trgovacki centri 14-15 | 2 7. 10.
na daljinu te objasniti 4. Oblici prodaje Struk vj.
njihovu vaznodst u”t izvan prodavaonice | UI, R, P, RU/ l.raz - 16-18 | 3 8/9 | 10/
suvremenom drustvu.
5. Internet prodaja FR, IND Suv.ot_)l. 19-20 | 2 9/10 11.
prodaje
Usmena provjera nast.cj. 4 (prvo ispravci nast.cj. 1-3) 21-22 2 | 10/11 | 11.

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (u¢enika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda ucenja stvaran]em (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informatic¢ka ucionica,U-udZbenik, PREZ-prezentacija, RCN-racunalo, PROJ-projektor
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Aktivhne metode

poucavanja i Korelacija s - - . Vremenski
Ishodi uéeni Nastavna Nast sedini suv.metodicke drugim e S L] SET okvir
shodi ucenja cjelina astavna jedinica strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nastavna Materijalni RB V- | Radni -
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan mj.
1 L2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Objasniti vaznost izbora | 5. Cimbenici 1. Smjestaj
. X . ; . 23. |1 11. 11.
lokacije i uredenja poslovanja prodavaonice Struk vj.
proda\_/aqnlce. prodavaonice | 2. Imovma_| oprema l.raz - IN U, radna 24-26 | 3 12/13 | 11/12
Nabrojati opremu prodavaonice store e
. - UI, R, P, RU/ . . biljeznica, ¥
prodavaonice. 3. Osobine rada u promjene; 2 KUC
L . . g FR, IND PREZ, RCN, 27. | 1 13. 12.
Nabrojati radna mjesta i trgovini Suvrem.
TR . - PROJ
objasniti vaznost izgleda 4. Radna mjesta u prod.
i rada djelatnika za prodavaonici menadzer 28-29 | 2 14. 12.
imidz prodavaonice.
Usmena provjera ISPRAVCI nastavnih cjelina 1-3i 4 30. 1 15. 12.
Usmena provjera nast.cj. 5 31-32 2 | 15/16 | 12.
Izreci definiciju 6. Asortiman i | 1. Pojam, dimenzije
asortimana i nabrojati zalihe robe u i ¢imb. oblikovanja Struk vj. 33. |1 17. 1.
njegove dimenzije. prodavaonici asortimana l.raz -
Analizirati vaznost 2. Pojam, funkcije i Kreiranje U, radna 3435 | 2 17/18 1
asortimana za uspjeh vrste zaliha UI, R, P, RU/ asort.; biljeénicva, KUC )
poslovanja. 3. Gubici na FR, IND Izracun PREZ, RCN,
Objasniti vaznost zaliha zalihama i njihovo zal.i Kob; PROJ
za poslovanje i opisati sprjecavanje Zastita od 36. | 1 18. 1.
kako sprijeciti gubitke krade
na zalihama.
I. pisana provjera nas.cj. 6 (nakon testa ISPRAVCI nast.cj. 5 37. 1 19 1.
Identificirati potrebna 7. Proces 1. Narudcivanje robe 38-39 | 2 19/20 | 1/2
znanja i vjestine poslovanja u 2. Preuzimanje robe 40-41 | 2 20/21 2.
potrebne za obavljanje prodavaonici 3. Pripremanje robe .
procesa poslovanja u Za prodaju I&/IJ'IA:UR,_ |_’, R;J, Sicruk.v_J. bL'JI" ri’:ld.na 42. |1 21. 2.
prodavaonici. 4. 1zlaganje robe -~ lzrate raz | Je2nica, KUC  [43-45 | 3 22/23 | 2.
et — seminara / FR, Poslov. PREZ, RCN,
Opisati postupke u 5. Posebni uvjeti IND rodav PROJ 46. | 1 23. | 2
procesu poslovanja prodaje P ' ' ' )
rodavaonice i i i
P 6. MJe_renJe i 47, 1 24, 3.
rezanje robe
Usmena provjera nast.jed. 1-6 (nakon usmenog ISPRAVAK pisane nas.cj.6) 48-49 2 | 24/25 3.

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (u¢enika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda ucenja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informaticka ucionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-ratunalo, PROJ-projektor
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Aktivhne metode

poucavanja i Korelacija s - - . Vremenski
Ishodi uéeni Nastavna Nast sedini suv.metodicke drugim e S L] SET okvir
shodl ucenja cjelina astavna jedinica strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nastavna Materijalni RB T V- | Radni -
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan mj.
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Opisati postupak rada 7. POS Blagajna 50. 1 25. 3.
na blagajni. 8. Obracun prodane
Provesti obracun robe i izdavanje Struk.vj. U, radna 51. |1 26. 3.
prodane robe, njeno racuna UI, R, P,RU/ l.raz - biljeznica,
naplacivanje i obracun 9. Naplacdivanje FR, IND Prodaja PREZ, RCN, i
blagajne. prodane robe robe PROJ] 5254 | 3 26/27 3.
10. Obracun 55-56 | 2 28.
blagajne
I1. pisana provjera nas.jed. 7-10 (nakon testa ISPRAVCI nast.jed. 1-6) 57. 1 29. 4.
Nabrojati operativnu 8. Operativha | 1. Dokumentacija
dokumentaciju evidencija za evidenciju 58. 1 29. 4,
prodavaonice. poslovanja poslovanja
Provestl_ eV|den<_:|Ju 2. Knjlg_a popisa Struk.vi. l._J,_ r?d_na 59-60 | 2 30. 5.
poslovnih promjena u nabave i prodaje biljeznica,
" ) . - UI, R, P, RU/ l.raz - 9 ¥
knjigu popisa nabave i 3. Pravila PREZ, RCN, KUC
. ; . . FR, IND Dokum.
prodaje. ispunjavanja i prodav PROJ,
Objasniti vaznost ¢uvanja ' tiskanice 61 1 31 5
uredne, to¢ne i azurne dokumentacije ' ' )
evidencije za poslovanje
prodavaonice.
Objasniti vaznost 9. Kontrola 1. Zadace i vrste
) 62. |1 31. 5.
kontrole poslovanja. rada kontrole
Izvesti pripremu za prodavaonice | 2. Popis robe u . _
popis i provesti sami prodavaonici Struk.vj. L.J’. r?d.na 63-64 | 2 32. >
. - UI, R, P, RU/ l.raz - biljeznica, x
popis robe u 3. Integralni X KUC
. FR, IND Kontrola PREZ, RCN,
prodavaonici. zadatak: rodav PRO] 5
dokumentacija P ' 65-66 33. 5.
prodavaonice i
popis robe
Usmena provjera nast.cj. 8 -9 67-68 2 34. 6.
Pisana provjera ISPRAVCI nastavnih jedinica 7-10 iz cjeline 7 i usmena nast.cj. 8-9 69. 1 35. 6.
Zakljucivanje ocjena | | 70. | 1 35. 6.

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (u¢enika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda ucenja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasi¢na ucionica, IUC-informaticka ucionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-ratunalo, PROJ-projektor
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PREGLED OCJENA PREMA OBLIKU I SADRZAJU PROVJERE, ELEMENTU OCJENJIVANJA I VREMENU

OBLIK PROVJERE

SADRZAJ PROVJERE

ELEMENT

OKVIRNO VRIJEME

Usmena provjera

Cjeline 1-3

Usvojenost sadrzaja

Kraj 9.mj.

Seminar

Prikaz strukture
trgovacke mreze mjesta

Primjena sadrzaja

Pocetak 10.mj.

ISPRAVCI tko treba i zeli Cjeline 1-3 usmeno us Kraj 10.mj.
Usmena provjera Cjelina 4 Usvojenost sadrzaja PoCetak 10.mj.
ISPRAVCI tko treba i zeli Cjeline 1-3 i 4 usmeno us Sredina 12.mj.
Usmena provijera Cjelina 5 Usvojenost sadrzaja Sredina 12.mj.
. . Redovitost i sadrzaj Suradnja u .
Domace zadace Sy 12.mj.
1.polugodiste nast.procesu
Suradnja Rad u grupi i sli¢no Suradnja u Prema potrebi 9. -
nast.procesu 12.mj.
Pisana provjera Cjelina 6 Primjena sadrzaja Kraj 1.mj.
ISPRAVCI tko treba i Zeli Cjelina 5 usmeno us Kraj 1.mj.
Usmena provijera Cjelina 7 (nas.cj.1-6) Usvojenost sadrzaja Pocetak 3.mj.
ISPRAVCI tko treba i zeli Cjelina 6 pisano PS Pocetak 3.mj.
Seminar Izlaganje r_ol_oe Y Primjena sadrzaja Pocetak 3.mj.
prodavaonici susjedstva
Pisana provjera Cjelina 7 (nas.cj.7-10) Primjena sadrzaja PoCetak 4.mj.
ISPRAVCI tko treba i zeli Cjelina 7 (1-6) usmeno us Pocetak 4.mj.
Usmena provijera Cjeline 8-9 Usvojenost sadrzaja Kraj 5.mj.
ISPRAVCI tko treba i Zeli Cjelina 7 (7-10) pisano PS PocCetak 6.mj.
ISPRAVCI tko treba i zeli Cjeline 8-9 usmeno us PoCetak 6.mj.
, , Redovitost i sadrzaj Suradnja u .
Domace zadace . 6.mj.
2.polugodiste nast.procesu
Suradnja u Prema potrebi 1. -

Suradnja

Rad u grupi i slicno

nast.procesu

6.mj.

Zakljucivanje ocjena

Zadnji sat nema
ispravaka usmenih i
pisanih provijera

Na temelju svih ocjena i
biljezaka

Sredina 6.mj.
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MJESEC NAPOMENA/BILJESKA

Rujan

Listopad

Studeni

Prosinac

Sijecanj

Veljaca

OZujak

Travanj

Svibanj

Lipanj

Napomena: u biljesSci je potrebno upisivati odstupanja u realizaciji Operativnog plana i programa - navesti razlog
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ELEMENTI Strucno teorijski sadrzaji — Trgovinsko poslovanje
OCJENJIVANJA:
Odli¢an: ako u potpunosti i s razumijevanjem odgovara na postavljena pitanja, ako je sposoban rekonstruirati gradivo pri
odgovaranju i u radnim postupcima, ucenik je sposoban samostalno i po svim osnovama zamijeniti radnika na radnom mjestu,
odlikuje se sposobno$¢u samostalnog izlaganja i ras¢lambe materijalnih Cinjenica kao i mogué¢no$éu njihovog povezivanja i
vrednovanja
Vrlo dobar: ako u odgovorima daje objasnjenja, poznaje smisao rada, u stanju je davati objasnjenja za postupke rada i obrazlaze ih,
g:gg%il:f\)ST u odgovorima je u stanju pronalaziti slicno u razli¢itom i razli¢ito u slicnom, daje pravilna i logicka objasnjenja
Dobar: ako poznaje gradivo i prikladno ga izlaZze, razumije i poznaje radne postupke, na postavljena pitanja daje to¢ne odgovore,
sluZi se opisom
Dovoljan: zna definirati pojmove, ali improvizira u izlaganju i u radu, radi bez sustavnosti, reproducira gradivo i radi bez zalaganja
Nedovoljan: ako ucenik ne poznaje Cinjenice i postupke u radu, Suti i ne sudjeluje u radu, pogreSno tumaci gradivo i radne
postupke
Odli¢an: ako ucenik potpuno, uredno, kvalitativno i kvantitativno izraduje pisane i prakti¢ne zadatke i dokumente, te pokazuje
kreativnost, samostalnost i sposobnost prosudbe Cinjenica i gradiva, i u stanju je da kroz rad uoci znacenje, protumacii prikaze
zakonitosti u radu
Vrlo dobar: ako ucenik potpuno, uredno, kvalitativno i kvantitativno izraduje pisane i prakti¢éne zadatke i dokumente tre je uz
pomoc¢ potpitanja sposoban raspravljati o usvojenom gradivu, usporedivati ¢injenice i donositi zakljucke
PRIMJENA T Ly . . e . L . Ly L -, v
SADRZAJA Dobar: ako ucenik djelomi¢no uredno, kvalitativno i kvantitativno izraduje pisane i prakti¢ne zadace i dokumente, ali ih ne moze
vrednovati i sloZiti u novu cjelinu
Dovoljan: ako uéenik neredovito, djelomic¢no kvalitativno i kvantitativno nepotpuno izraduje pisane prakti¢ne zadace i
dokumente, zna ih samo definirati i objasniti, ali bez sustavnosti i mogucénosti primjene u rjeSavanju problema
Nedovoljan: ako uc¢enik ne ispunjava prakti¢ne i pisane zadace te dokumentaciju, ili pogresno ispunjava zadace pa nije u stanju ¢ak
ni definirati i objasniti najosnovnije elemente nekog problema
Odli¢an: ako ucenik uvijek redovito sudjeluje u svim fazama nastavnog sata, samostalno donosi zakljucke i postavlja pitanja,
redovito piSe domace zadace te koristi neobvezne izvore znanja i poti¢e takmicarsku atmosferu u razredu, kreativno rjesava
probleme, donosi svoje vlastite priloge na nastavne sate vezane uz obradeno gradivo (tisak, linkovi na internetu, vlastite pptisl.)
Vrlo dobar: ako ucenik vrlo ¢esto redovito i kontinuirano sudjeluje u svim fazama nastavnog sata, uglavhom samostalno donosi
SURADNJA U zakljucke i postavlja pitanja, piSe redovito domace zadace, redovito daje pozitivan doprinos radnoj atmosferi kroz postavljanje
NASTAVNOM pitanja i poticanja na rasprave
PROCESU

Dobar: ako ucenik povremeno sudjeluje u usvajanju nastavnih sadrzaja, odgovara kada je prozvan i samostalno donosi zakljucke,
redovito piSe domade zadace, ali se isklju€ivo zadovoljava onim $to mora

Dovoljan: ako ucenik samo ponekad sudjeluje u usvajanju nastavnih sadrZaja, odgovara kada je prozvan, nesamostalan je i
nesustavan u radu, povremeno pise domace zadace

Nedovoljan: ako uglavnom 3Suti, ne sudjeluje u usvajanju nastavnih sadrzaja, nezainteresiran je za rad i odbija suradnju
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KRITERIJI OCJENJIVANJA (prema Bloomovoj taksonomiji)

ZNANJE ANALIZA
. Ucenik reproducira i prepoznaje Sirok spektar Cinjenica, . Ucenik samostalno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 5 : v g ; Ocjena 5 o . S o
pojmova, postupaka, nacela, teorija i vrednovanja teorije i vrednovanja u promjenjivim uvjetima
. Ucenik reproducira i prepoznaje osnovne cinjenice, . Ucenik samostalno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 4 ) < e X Ocjena 4 o . : L
pojmove, postupke, nacela, teorija i vrednovanija teorije i vrednovanja u poznatim uvjetima
Ucenik djelomicno reproducira i prepoznaje osnovne Ucenik djelomicno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 3 | ¢injenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i Ocjena 3 | teorije i vrednovanja u poznatim uvjetima
vrednovanja
Ucenik uz pomo¢ reproducira i prepoznaje osnovne Ucenik djelomicno i uz pomo¢ analizira pojmove,
Ocjena 2 | ¢injenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i Ocjena 2 | postupke, nacela, teorije i vrednovanja u poznatim
vrednovanja uvjetima
Ucenik ne reproducira i ne prepoznaje osnovne Ucenik ne moze analizirati pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 1 | ¢injenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i Ocjena 1 | teorije i vrednovanja.
vrednovanja
RAZUMIJEVANIJE VREDNOVANJE
. Ucenik objasnjava dostupne cCinjenice, pojmove i ) Ucenik preuzima odgovornost za vrednovanje i
Ocjena 5 " RV T e Ocjena 5 - ) CoT -
postupke i zakljuCuje u promjenjivim uvjetima preporucuje unapredenja u promjenjivim uvjetima
. Ucenik objasnjava dostupne cCinjenice, pojmove i i Ucenik preuzima odgovornost za vrednovanje i
Ocjena 4 " VI . L Ocjena 4 v ) . -
postupke i zakljuCuje u poznatim uvjetima preporucuje unapredenja u poznatim uvjetima
. Ucenik djelomicno objasnjava dostupne cinjenice, ) Ucenik djelomicno preuzima odgovornost za
Ocjena 3 ) : : AR . . Ocjena 3 . . L
pojmove i postupke i zakljuCuje u poznatim uvjetima vrednovanje u poznatim uvjetima
. Ucenik uz pomo¢ objasnjava dostupne cinjenice, ) Ucenik na poticaj sa strane djelomicno preuzima
Ocjena 2 ) . f RV : . Ocjena 2 : : -
pojmove i postupke i zakljucuje u poznatim uvjetima odgovornost za vrednovanje u poznatim uvjetima
. Ucenik ne objasnjava dostupne Cinjenice, pojmove i . Ucenik ne preuzima odgovornost za vrednovanje u
Ocjena 1 . ; Sy ! L Ocjena 1 ; —
postupke i ne donosi zakljucuje u poznatim uvjetima poznatim uvjetima
PRIMIJENA SINTEZA
. Ucenik rjeSava slozene radnje i primjenjuje sloZzene . Ucenik samostalno povezuje Cinjenice, postupke, nacela
Ocjena 5 Dy : Ocjena 5 | . ) TN . L
metode za rjesavanje skupa zadataka i teorije u nove strukture u promjenjivima uvjetima
. Ucenik rjeSava osnovne radnje i primjenjuje osnovne . Ucenik samostalno povezuje Cinjenice, postupke, nacela
Ocjena 4 Dy . Ocjena 4 | . ) ; L
metode za rjesavanje skupa zadataka i teorije u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik djelomicno rjeSava osnovne radnje i primjenjuje ) Ucenik djelomicno povezuje Cinjenice, postupke, nacela
Ocjena 3 Ty . Ocjena 3 | . s : S
osnovne metode za rjesavanje skupa zadataka i teorije u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik uz pomo¢ rjeSava osnovne radnje i primjenjuje . Ucenik uz pomo¢ povezuje dio ¢injenica, postupaka,
Ocjena 2 oy . Ocjena 2 M . iy . N
osnovne metode za rjesavanje zadataka nacela i teorija u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik ne rjesava osnovne radnje i ne primjenjuje . Ucenik ne povezuje Cinjenice, postupke, nacela i teorije
Ocjena 1 oy ) Ocjena 1
osnovne metode za rjesavanje zadataka u nove strukture.




OBRAZOVNI SEKTOR EKONOMIJA, TRGOVINA I POSLOVNA ADMINISTRACIJA

LITERATURA
LITERATURA ZA NASTAVNIKE LITERATURA ZA UCENIKE
UDZBENICI ODOBRENI UDZBENICI I PRIRUCNICI PREMA KATALOGU MZOS-a
Trgovacko poslovanje 1, Udzbenik za 21.razred trgovacke Trgovacko poslovanje 1, UdZbenik za 21.razred trgovacke Skole,
Skole, N.Hruskar, S.Brajnovi¢, R.Petrovi¢, V.Brcic-Stipcevic, N.Hruskar, S.Brajnovié, R.Petrovié, V.Brci¢-Stipcevi¢, Skolska knjiga,
Skolska knjiga, Zagreb Zagreb
Trgovacko poslovanje 1, Radna biljeznica za 1.razred Trgovacko poslovanje 1, Radna biljeznica za 1.razred trgovacke i skole,

trgovacke i $kole, N.Hrudkar, S.Brajnovi¢, R.Petrovi¢, Skolska N.Hrugkar, S.Brajnovi¢, R.Petrovi¢, Skolska knjiga, Zagreb
knjiga, Zagreb

Strukovne vjezbe 1, M.Komorcec, J.Sipusié¢ Jurci¢, Birotehnika,
Zagreb

Uspjesna prodavaonica, Z.Pavlek, M.E.P Consult, Zagreb 2004

Marketing trgovine, Z.Segetlija, M.Lamza-Maroni¢, Ekonomski
fakultet u Osijeku, Osijek, 2001.

Poslovanje trgovine, grupa autora, Rif, Zagreb 2009.

Casopisi: Suvremena trgovina, In-store, Progressive magazin MATERIJALI IZ OSTALIH IZVORA (po preporuci nastavnika)

PRIRUCNICI

POMOCNA NASTAVNA SREDSTVA

Kalkulator, Propyx

DOKUMENTI I LINKOVI

Materijali sa seminara Konzum Akademije na temu Upravljanje
hipermarketom

www.suvremena.hr, www.instore.hr, www.jatrgovac.com,
WWW.progressive.com.hr,

en.wikipedia.org (trgovacki centri, shopping mall),
www.youtube.com

mrav.ffzg.hr (radna mjesta)

www.pozitivne.info (izlog), www.rema.hr (oprema),
www.digitron.hr (vage i blagajne), hr.mt.com (vage)
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http://www.jatrgovac.com/
http://www.progressive.com.hr/
http://www.youtube.com/
http://www.pozitivne.info/
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