OBRAZOVNI SEKTOR EKONOMIJA, TRGOVINA I POSLOVNA ADMINISTRACIIA

SKOLA: Srednja $kola Donji Miholjac

OPERATIVNI PLAN I PROGRAM

NASTAVNI PREDMET: Tehnika vanjskotrgovinskog poslovanja
SEKTOR: Ekonomija, trgovina i poslovna administracija
. TRt RAZRED:
ZANIMANJE: Komercijalist (OPP odnosi se isklju¢ivo za jedan razred) 4.KOM
BROJ SATI: 96 SK. GOD. 2019./2020.
PREDMETNI NASTAVNIK: | Nastavnik mentor, Antonio émelak, mag.oec.

CIL]J/SVRHA UCENJA PREDMETA:

Osposobiti ucenike za samostalno obavljanje vanjskotrgovinskih poslova izvoza i uvoza robe

ISHODI UCENJA

Objasniti ulogu i vaznost vanjskotrgovinskog poslovanja za gospodarstvo neke zemlje

Nabrojati i razlikovati subjekte za neizravan i organizaciju za izravan izvoz i uvoz

Razlikovati i primijeniti transportne klauzule prilikom sklapanja VT ugovora

Nabrojati redovne i specificne poslove u vanjskoj trgovini

Provesti pripremne radnje za sklapanje ugovora u vanjskoj trgovini

Sastaviti kupoprodajni ugovor u vanjskoj trgovini

Izraditi kalkulaciju cijene za izvoz i uvoz

Nabrojati i razlikovati dokumentaciju u VT

Primijeniti instrumente pla¢anja u VT poslu

Objasniti tehniku provodenja izvoznog i uvoznog posla

-
BBo® N nswNe

Razumjeti Hrvatski vanjskotrgovinski, devizni i carinski sustav
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PLAN PISANIH PROVJERA

I. PISANA PROVJERA | Nastavna cjelina | 3. Medunarodni trgovacki obi¢aji, uzance i izrazi Br. nast. jed. | 1-2
II. PISANA PROVJERA Nastavna cjelina | 5. Operativno poslovanje u vanjskoj trgovini - predradnje | Br. nast. jed. | 1
III. PISANA PROVIJERA | Nastavne cjelina | 5. Operativno poslovanje u vanjskoj trgovini - ugovor Br. nast. jed. | 2
IV. PISANA PROVIJERA Nastavna cjelina | 5. Operativno poslovanje u vanjskoj trgovini - kalkulacija Br. nast. jed. | 3
V. PISANA PROVJERA Nastavna cjelina | 6. Instrumenti pla¢anja Br. nast.jed. | 1-6

VIEZBE / SEMINARSKI RAD /STRUCNA EKSKURZIJA (izvorna stvarnost)

Nastavna cjelina

Br. nast. jed.

Opis vjezbe

I. VJEZBA

2. Subjekti vanjske trgovine

2

Primjenom digitalnih aplikacija individualno izraditi
animaciju / digitalni plakat na temu subjekata za
neizravni izvoz ili uvoz

II. VIJEZBA

3. Medunarodni trgovacki obic
uzance i izrazi

aji,

Koristenjem edukativnih digitalnih alata uvjezbati
razlikovanje transportnih klauzula

III. VIJEZBA

4. Vanjskotrgovinski poslovi

1-5

Primjenom digitalnih aplikacija individualno izraditi
animaciju / digitalni plakat na temu razlicitih VT poslova

IV. VIJEZBA

V. VIJEZBA

VI. VJEZBA

5. Operativno poslovanje u VT

Izraditi vanjskotrgovinski kupoprodajni ugovor

Izraditi kalkulacije za izvoz i uvoz robe

Primjenom digitalnih aplikacija individualno izraditi
animaciju / digitalni plakat na temu dokumentacije u VT
poslovanju

VII. VIEZBA

6. Instrumenti pla¢anja

1-6

Primjenom digitalnih aplikacija individualno izraditi
animaciju / digitalni plakat na temu instrumenata
pla¢éanja u VT

VIII. VJEZBA

IX. VIEZBA

X. VIEZBA

7. Tehnika izvr§enja izvoznog
uvoznog posla

Koristenjem edukativnih digitalnih alata uvjezbati
provodenje izvoznog posla

i 3

Koristenjem edukativnih digitalnih alata uvjezbati
provodenje uvoznog posla

2-3

Primjenom digitalnih aplikacija individualno izraditi
animaciju / digitalni plakat na temu tehnike izvrSenja
izvoznog i uvoznog posla

STRUCNA EKSKURZIJA/STRUCNI POSJET

Nastavna cjelina

Br. nast. jed. Ostvareni ishodi

Organizirati posjet predstavnika tvrtke
koja se bavi VT s podrucja grada

Tehnika izvrsenja
izvoznog i uvoznog
posla

Povezati teorijska znanja s prakti¢nim
2i3 primjerima provodenja izvoznog i
uvoznog posla
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Aktivne metode

N pouéavanj?ki Korelatfija S Apersonalni mediji Broj sati VrenI:e_nski
Ishodi ucenja a_sta_:vna Nastavna jedinica suv.metoc_l_lc e drugln? okvir
cjelina strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nastavna Materijalni RB T V- | Radni mi
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan J-
1 2 3 4 5 6 7 8 9 |10 11 12
Zapamtiti elemente i Upoznavanje s programom, nacinom 5
kriterije ocjenjivanja. rada i elementima ocjenjivanja, Ul /FR KUC 1. 1 1. 9.
podjela u skupine.
Nabrojati osobine VT i 1. Pojam, 1. Pojam, uloga i
razlikovati ju od uloga i znacenje VT u
. ) - ) 2. 1 1 9.
unutarnje trgovine. specificnosti gospodarstvu neke
Nabrojati ¢imbenike koji | vanjske zemlje
utjecu na obavljanje VT | trgovine 2. Karakteristike
djelatnosti. Razlikovati unutarnje i Trg.posl.
- . v ) 3. 1 1 9.
trgovinsku i platnu specificnosti UI, R, P, RU/ | 1.razred: U, PREZ, KUC
bilancu zemlje. vanjske trgovine FR, IND vrste RCN, PROJ
3. Cimbenici koji trgovine
odre_du1_u VT i uvjeti 4. 1 > 9.
za njezino
obavljanje
4. Trgovinska i
platna bilanca 3. 1 2 9
Nabrojati subjekte VT. 2. Subjekti 1. Subjekti VT 6. 1 2 9.
Opisati nacin rada VT vanjske 2. VT subjekti za UL R P. RU Marketing U, PREZ,
subjekata za neizravan | trgovine neizravan uvoz i ’M(JS’— ! 4.razred: RCN, PRO]J, y L7182 3 9.
izvoz i uvoz. Nabrojati izvoz workshop / makrookr Internet, KUC / IUC
moguce organizacijske 3. VT organizacija FR INDp uzenje digitalne
oblike za izravan izvoz i za izravan uvoz i ! poduzeda aplikacije 91'3'_ 23 (3.i4.| 9
uvoz. izvoz .
Usmena provjera 1. i 2. nastavne cjeline KUC 14.-15. 2 5. 10.
Usvoijiti pravila 3. 1. Nacela T80
poslovnog trgovackog Medunarodni poslovanja u VT,
morala. Nabrojati i trgovacki moral i dopustena UI, R, P,RU/ F:‘osl.korglw.. Rgi\lPEE{%J KUE / TUE 6. 11 6 10.
razlikovati transportne obicaiji, konkurencija FR, IND t -razre t I t’ t ! /
klauzule. uzance i izrazi | 2. Transportne rkalmspolr ' nterne 17- 1 311 ]6.i7 10
klauzule u VT auzule 20. 7 )

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (ucenika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda uéepja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasicna ucionica, IUC-informaticka ucionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-racunalo, PROJ-projektor
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Aktivhe metode

L Nastavna o sz?l?;ae‘;gzggkl . Ko;iagc;iias Apersonalni mediji Broj sati Vreonlzsir:.skl
Ishodi ucenja cjelina Nastavna jedinica strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nast_avna Ma_ter_-ijalni RB T V- Badni mj.
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan
1 2 3 4 5 6 7 8 10 11 12
I. pisana provjera 3. nastavne cjeline 1UC 21. 1 8. 10.
Nabrojati vrste poslova | 4. VT poslovi | 1. Poslovi VT 22. 1 8. 10.
u VT. Opisati aktivnosti 2. Poslovi redovitog 23 1 3 10
unutar pojedinih grupa izvoza i uvoza UL R. P. RU Trg.posl. U, PREZ, ' ' '
VT poslova. 3. Kooperacijski ! Ml,JS,- ! 3.razred: RCN, PROJ, 5 .| 24 1 9 10
poslovi workshop / posebni Internet, KUC / TUC ) ) )
4. Specifi¢ni poslovi u FR. IND oblici digitalne 25.- 3 9.i 10. i
vanjskih trgovini ! prodaje aplikacije 27. 10. 11.
5. Gospodarske usluge 28.- 1 3 10. i 11
uVvT 31. 11. '
Usmena provjera 4. nastavne cjeline KUC 32-33 2 | 11./12. | 11.
Razlikovati poslovne 5. 1. Predradnje za sklapanje VT ugovora
rizike u VT i nabrojati Operativno 1.1. Poduzetnistvo u 34 1 12 11
nacine osiguranja od poslovanje u | vanjskoj trgovini Poduzet. ) ' ]
njih. Nabrojati elemente | vanjskoj 1.2. Poslovni rizici i UI, R, P, RU/ | 3.razred: U, PREZ, KUC 35.- 2 12.i 11
kupoprodajnog ugovora | trgovini osiguranja od njega FR, IND osobine RCN, PROJ 36. 13. '
u VT. Sastaviti VT 1.3. Posebne vrste poduzet.
kupoprodajni ugovor. osiguranja VT rizika 37. 11 13. | 11.
Nabrojati elemente VT | II, pisana provjera nastavne cjeline 5.1. 1IUC 38. 1| 13. 11.
kalkulacije. Izraditi 2. Kupoprodajni UI, R, P, RU, | Trg.posl.3 U, PREZ, v, -~ | 39.- 14.i
kalkulaciju za izvoz i ugovor u VT PR / FR, IND Ugovor RCN, PROJ KUC/IUC |74, |3 ]3] 1s. 12.
uvoz robe. Nabrojati II1. pisana provjera nastavne cjeline 5.2. KUC 45. 1 16. 12.
skupine i vrste 3. Kalkulacija cijene u UI, R, P, RU, | Str.vjez.2 U, PREZ, v 46.- 16.-
dokumentacije u VT. vanjskoj trgovini PR/ FR, IND | Kalkualc. | RCN, PROJ KUC 54, | 2| 4| 19, 1.
Opisati primjenu IV. pisana provjera nastavne cjeline 5.3. KUC 55. 1] 19. 1.
\F;?I_Jed'n'h dokumenata u 4. Dokumenti u VT poslovanju
: 4.1.Poslovna Trg.posl.
dokumentacija u VT 2_rgazpred; U, PREZ, 56. 1 19. 1.
4.2. Robni dokumenti | UL R, P, RU, | skaldigna | RNl PR 57. | 1 20. | 2.
4.3. Potvrde o robi MUS - dokum. ¥ ~ | 58. 1 20. 2.
4.4. Prijevozni dokum. workshop / TSO dokumenata, | KUC / IUC g =1 20. 2.
4.5. Dokumenti o FR, IND d.razred: | el
- - . igitalne 60. 1 21. 2.
osiguranju robe vtransp.| aplikacije
4.6. Carinski dokum. Sped.dok. 61-64 | 1 | 3 | 21.i 22. 2.

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-praktic¢ni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (ucenika), MAU-metoda aktivhog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda uéegja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasicna ucionica, IUC-informaticka uclionica,U-udZbenik, PREZ-prezentacija, RCN-racunalo, PROJ-projektor

4
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Aktivne
metode . .
L Nastavna o pouéavanjg i Ko;c:lllagti:ga S Apersonalni mediji Broj sati Vrinlzsir:skl
Ishodi ucenja By~ Nastavna jedinica suv.metodicke .
cjelina strategije nastfw_r_um
Socijalni oblici Sl e i Nastavna Materijalni RB T V- | Radni Mi
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan J-
1 2 3 4 5 6 7 8 9 | 10 11 12
Usmena provjera nastavne cjeline 5.4. KUC 65-66 2 | 22.i 23. 2.
Nabrojati nacine 6. Instrumenti | 1. Nacini placanja u
pla¢anja u VT. Opisati pla¢anja VT i medunarodni 67 1 23 5
postupak placanja u VT dokumentirani ' ' '
primjenom pojedinih akreditiv Posl.kom.
instrumenata placanja. 2. Bankovna doznaka 4.r_azred:
u platnom prometu s ;(')SSTQ\? Rgi\lPIEEé,J 68. 1 23. 2.
inozemstvom UI, R, P, RU, .' ¢ o
3. Dokumentirana MUS - kom{J/_In_lc. d kobrasut KUC 7
naplata - inkaso workshop / O:nove OInLL?r?:a? a 1UC 69. | 1 24, 3.
ZOI'(rl;‘Ig“C)?/I;JC(‘;ko FR, IND trg.prava digitalr_1_e
kll’editno pismo Z_’,.razred: aplikacije 70. 1 24. 3.
5. Cekovi nstrum. 71. | 1 24 3
VPR placanja . . .
6. Mjenica u- 79 25,
medunarodnim 75 1 3 26 3.
pladanjima ' '
V. pisana provjera 6. nastavne cjeline IUC 76. 1 26. 3.
Opisati tehnike 7. Tehnika 1. Tehnika izvrSenja
provedbe izvoznog i izvrSenja VT posla Ul, R, P, RU, ;rr%;)r?;:'_ Rgi\lPI:’EZO,J y 771 26. 3.
uvoznog posla. izvoznog i 2. Tehnika provedbe PR, MUS - ) . ! ! KUC 7 78.- 27.i 3.1
uvoznog posla | izvoznog posla workshop / procest Ir)tgrnet, 1uC 81. 212 28. 4.
3. Tehnika provedbe FR, IND nabavei | digitalne 82.- 28.-
u;/oznog posla ! prodaje aplikacije 88.. 2|5 30'. 4,
Usmena provjera 7. nastavne cjeline KUC 89-90 2 | 30.i 31. 4,
Nabrojati osobine 8. Temelji VT | 1. Hrvatski VT sustav o 91. | 1 31. 4,
Hrvatskog VT, sustava i VT 2. VT politika Polit.i 92. | 1 31. 4.
devizunog i carinskog poslovanja u [ 3. Hrvatski devizni UL, R, p, RU | 90SPodar. |, prez, .
sustava. Analizirati Republici sustav / FR, IND lrazred: | o=y RO KUC 93. |1 32. 5.
prednosti i nedostatke Hrvatskoj 4. Hrvatski carinski gospodar.
tih sustava u Hrvatskoj. sustav RH 4. |1 32. >.

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakticni rad, RU-rad s udzbenikom, P-pisanje (ucenika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda ulenja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasicna ucionica, IUC-informati¢ka ucionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-racunalo, PROJ-projektor
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Aktivhe metode
poucavan!?kl Korelaglja S Apersonalni mediji Broj sati VrenI:e_nskl
Ishodi ucenja Na_sta_:vna Nastavna jedinica suv.metoc_l_lc e drugln? okvir
cjelina strategije nastavnim
Socijalni oblici sadrzajima Nastavna Materijalni RB T V- | Radni mi
rada sred.i pom. uvjeti rada sata P | tjedan J-
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12
Usmena provjera 8. nastavne cjeline KUC 95. 1 32. 5.
Zakljucivanje ocjena KUC 96. | 1 32. 5.

LEGENDA: UI-usmeno izlaganje, R-razgovor, D-demonstracija, PR-prakti¢ni rad, RU-rad s udZbenikom, P-pisanje (ucenika), MAU-metoda aktivnog ucenja
(navesti koja se metoda koristi), MUS-metoda ucenja stvaranjem (navesti koja se metoda koristi, FR-frontalni rad, IND-individualni rad, PAR-rad u paru, SK-
rad u skupini, GR-grupni rad, TIM-timski rad, KUC-klasicna ucionica, IUC-informaticka uclionica,U-udzbenik, PREZ-prezentacija, RCN-racunalo, PROJ-projektor

PREGLED OCJENA PREMA OBLIKU I SADRZAJU PROVJERE, ELEMENTU OCJENJIVANJA I VREMENU

usmene provijere

biljezaka

> OKVIRNO
OBLIK PROVIERE SADRZAJ PROVJERE ELEMENT VRIJEME
Izrada animacije/dig.plakata | NC-2,]-2; Subjekti neizrave VT Suradnja u nast.procesu Kraj 9.
Usmena provjera NC 1i 2; Pojam, uloga i subjekti VT Usvojenost sadrzaja PocCetak 10.
1.pisana provjera NC 3; Trgovacki obicaji i klauzule Primjena sadrzaja Sredina 10.
Izrada animacije/dig.plakata | NC 4; Poslovi VT Suradnja u nast.procesu PoCetak 11.
Usmena provijera NC 4; Poslovi VT Usvojenost sadrzaja Sredina 11.
2. pisana provjera NC 5, J-1; Predradnje za ugovor Usvojenost sadrzaja Kraj 11.
3. pisana provjera NC 5, J-2; Ugovor u VT Primjena sadrzaja Sredina 12.
Domace zadace Domace zadace tijekom 1.polugodista Suradnja u nast.procesu Kraj 12.
4. pisana provjera NC 5, J-3; Kalkulacija u VT Primjena sadrzaja Kraj 1.
Izrada animacije/dig.plakata | NC 5, J-4; Dokumenti VT Suradnja u nast.procesu Sredina 2.
Usmena provijera NC 5; J-4; Dokumenti VT Usvojenost sadrzaja Kraj 2.
Izrada animacije/dig.plakata | NC 6; Instrumenti placanja Suradnja u nast.procesu Sredina 3.
5. pisana provijera NC 6; Instrumenti placanja Primjena sadrzaja Kraj 3.
Izrada animacije/dig.plakata | NC 7, ] 2 i 3; Tehnike izv./uvoz. Posla Suradnja u nast.procesu Pocetak 4.
Usmena provjera NC 7; Tehnike izvoznog / uvoznog posla | Primjena sadrzaja Sredina 4.
Usmena provjera NC 8; VT sustav RH Usvojenost sadrzaja Sredina 5.
Domace zadace Domace zadace tijekom 2.polugodista Suradnja u nast.procesu Sredina 5.
Zakliud . . Zadnji sat samo ispravak zadnje Na temelju svih ocjena i .
akljucCivanje ocjena Sredina 5.
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MJESEC NAPOMENA/BILJESKA

Rujan

Listopad

Studeni

Prosinac

Sijecanj

Veljaca

OZujak

Travanj

Svibanj

Lipanj

Napomena: u biljesci je potrebno upisivati odstupanja u realizaciji Operativnog plana i programa - navesti razlog
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:E)IE:I?IE:.I]“I.I-VIANJA: Strucno teorijski sadrzaji — Tehnika vanjskotrgovinskog poslovanja
Odli¢an: ako u potpunosti i s razumijevanjem odgovara na postavljena pitanja, ako je sposoban rekonstruirati gradivo pri
odgovaranju i u radnim postupcima, ucenik je sposoban samostalno i po svim osnovama zamijeniti radnika na radnom mjestu,
odlikuje se sposobnos$¢u samostalnog izlaganja i ras¢lambe materijalnih Cinjenica kao i moguénoséu njihovog povezivanja i
vrednovanja
Vrlo dobar: ako u odgovorima daje objasnjenja, poznaje smisao rada, u stanju je davati objasnjenja za postupke rada i obrazlaze ih,
lsli\ég%il::ST u odgovorima je u stanju pronalaziti sliéno u razli¢itom i razli¢ito u slicnom, daje pravilna i logicka objasnjenja
Dobar: ako poznaje gradivo i prikladno ga izlaZe, razumije i poznaje radne postupke, na postavljena pitanja daje to¢ne odgovore,
sluzi se opisom
Dovoljan: zna definirati pojmove, ali improvizira u izlaganju i u radu, radi bez sustavnosti, reproducira gradivo i radi bez zalaganja
Nedovoljan: ako uéenik ne poznaje Cinjenice i postupke u radu, Suti i ne sudjeluje u radu, pogresno tumaci gradivo i radne
postupke
Odli¢an: ako ucenik potpuno, uredno, kvalitativno i kvantitativno izraduje pisane i prakticne zadatke i dokumente, te pokazuje
kreativnost, samostalnost i sposobnost prosudbe ¢injenica i gradiva, i u stanju je da kroz rad uoci znacenje, protumacdii prikaze
zakonitosti u radu
Vrlo dobar: ako ucenik potpuno, uredno, kvalitativno i kvantitativno izraduje pisane i prakti¢ne zadatke i dokumente tre je uz
pomo¢ potpitanja sposoban raspravljati o usvojenom gradivu, usporedivati Cinjenice i donositi zakljucke
PRIMIJENA v Ly . . I . L . Ly L. - v
SADRZAJA Dobar: ako ucenik djelomi¢no uredno, kvalitativno i kvantitativno izraduje pisane i prakti¢ne zadace i dokumente, ali ih ne moze
vrednovati i sloZiti u novu cjelinu
Dovoljan: ako ucenik neredovito, djelomi¢no kvalitativno i kvantitativno nepotpuno izraduje pisane prakti¢ne zadace i
dokumente, zna ih samo definirati i objasniti, ali bez sustavnosti i mogucnosti primjene u rjeSavanju problema
Nedovoljan: ako uéenik ne ispunjava prakti¢ne i pisane zadaée te dokumentaciju, ili pogresno ispunjava zadace pa nije u stanju ¢ak
ni definirati i objasniti najosnovnije elemente nekog problema
Odli¢an: ako ucenik uvijek redovito sudjeluje u svim fazama nastavnog sata, samostalno donosi zakljucke i postavlja pitanja,
redovito piSe domade zadade te koristi neobvezne izvore znanja i poti¢e takmicarsku atmosferu u razredu, kreativno rjesava
probleme, donosi svoje vlastite priloge na nastavne sate vezane uz obradeno gradivo (tisak, linkovi na internetu, vlastite pptisl.)
Vrlo dobar: ako ucenik vrlo Cesto redovito i kontinuirano sudjeluje u svim fazama nastavnog sata, uglavhom samostalno donosi
SURADNJA U zakljucke i postavlja pitanja, piSe redovito domace zadade, redovito daje pozitivan doprinos radnoj atmosferi kroz postavljanje
NASTAVNOM pitanja i poticanja na rasprave
PROCESU

Dobar: ako uéenik povremeno sudjeluje u usvajanju nastavnih sadrZaja, odgovara kada je prozvan i samostalno donosi zakljucke,
redovito piSe domacde zadace, ali se iskljucivo zadovoljava onim $to mora

Dovoljan: ako ucenik samo ponekad sudjeluje u usvajanju nastavnih sadrzaja, odgovara kada je prozvan, nesamostalan je i
nesustavan u radu, povremeno piSe domace zadacde

Nedovoljan: ako uglavnom 3Suti, ne sudjeluje u usvajanju nastavnih sadrzaja, nezainteresiran je za rad i odbija suradnju
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KRITERIJI OCJENJIVANJA (prema Bloomovoj taksonomiji)

ZNANJE ANALIZA
. Ucenik reproducira i prepoznaje Sirok spektar Cinjenica, . Ucenik samostalno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 5 ; v e ; Ocjena 5 s . T o
pojmova, postupaka, nacela, teorija i vrednovanja teorije i vrednovanja u promjenjivim uvjetima
) Ucenik reproducira i prepoznaje osnovne dinjenice, . Ucenik samostalno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 4 : v o . Ocjena 4 e . X o
pojmove, postupke, nacela, teorija i vrednovanja teorije i vrednovanja u poznatim uvjetima
Ucenik djelomicno reproducira i prepoznaje osnovne Ucenik djelomicno analizira pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 3 | Cinjenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i Ocjena 3 | teorije i vrednovanja u poznatim uvjetima
vrednovanja
Ucenik uz pomo¢ reproducira i prepoznaje osnovne Ucenik djelomicno i uz pomo¢ analizira pojmove,
Ocjena 2 | Cinjenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i Ocjena 2 | postupke, nacela, teorije i vrednovanja u poznatim
vrednovanja uvjetima
Ucenik ne reproducira i ne prepoznaje osnovne Ucenik ne moze analizirati pojmove, postupke, nacela,
Ocjena 1 ¢injenice, pojmove, postupke, nacela, teorije i Ocjena 1 | teorije i vrednovanija.
vrednovanja
RAZUMIJEVANJE VREDNOVANJE
. Ucenik objasnjava dostupne cinjenice, pojmove i . Ucenik preuzima odgovornost za vrednovanje i
Ocjena 5 ; ARV T . Ocjena 5 . - - A -
postupke i zakljuCuje u promjenjivim uvjetima preporucuje unapredenja u promjenjivim uvjetima
) Ucenik objasnjava dostupne cinjenice, pojmove i . Ucenik preuzima odgovornost za vrednovanije i
Ocjena 4 " PRV . s Ocjena 4 v o ) . .
postupke i zakljucuje u poznatim uvjetima preporucuje unapredenja u poznatim uvjetima
. Ucenik djelomi¢no objasnjava dostupne cCinjenice, . Ucenik djelomi¢no preuzima odgovornost za
Ocjena 3 ) ; ; AR ! ot Ocjena 3 . : L
pojmove i postupke i zakljucuje u poznatim uvjetima vrednovanje u poznatim uvjetima
i Ucenik uz pomo¢ objasnjava dostupne cinjenice, i Ucenik na poticaj sa strane djelomic¢no preuzima
Ocjena 2 : : - oy . L Ocjena 2 : - .
pojmove i postupke i zakljucCuje u poznatim uvjetima odgovornost za vrednovanje u poznatim uvjetima
. Ucenik ne objasnjava dostupne Cinjenice, pojmove i . Ucenik ne preuzima odgovornost za vrednovanje u
Ocjena 1 . ; Sy 4 - Ocjena 1 : -
postupke i ne donosi zakljuCuje u poznatim uvjetima poznatim uvjetima
PRIMJENA SINTEZA
Ociena 5 Ucenik rjeSava slozene radnje i primjenjuje slozene Ociena 5 Ucenik samostalno povezuje Cinjenice, postupke, nacela
) metode za rjeSavanje skupa zadataka ) i teorije u nove strukture u promjenjivima uvjetima
. Ucenik rjeSava osnovne radnje i primjenjuje osnovne . Ucenik samostalno povezuje Cinjenice, postupke, nacela
Ocjena 4 Dy . Ocjena 4 | . ) : o
metode za rjeSavanje skupa zadataka i teorije u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik djelomic¢no rjeSava osnovne radnje i primjenjuje . Ucenik djelomicno povezuje Cinjenice, postupke, nacela
Ocjena 3 T ) Ocjena 3 | . ) . T
osnovne metode za rjesavanje skupa zadataka i teorije u nove strukture u poznatim uvjetima
) Ucenik uz pomo¢ rjeSava osnovne radnje i primjenjuje . Ucenik uz pomo¢ povezuje dio Cinjenica, postupaka,
Ocjena 2 oy : Ocjena 2 o s . s
osnovhne metode za rjesavanje zadataka nacela i teorija u nove strukture u poznatim uvjetima
. Ucenik ne rjeSava osnovne radnje i ne primjenjuje . Ucenik ne povezuje Cinjenice, postupke, nacela i teorije
Ocjena 1 oy ) Ocjena 1
osnovne metode za rjeSavanje zadataka u nove strukture.
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LITERATURA
LITERATURA ZA NASTAVNIKE LITERATURA ZA UCENIKE
UDZBENICI ODOBRENI UDZBENICI I PRIRUCNICI PREMA KATALOGU MZOS-a
Tehnika vanjskotrogivinskog poslovanja; Udzbenik za 4.razred | Tehnika vanjskotrogivinskog poslovanja; UdZzbenik za 4.razred srednjih
srednjih strukovnih Skola za zanimanje strukovnih skola za zanimanje komercijalist/komercijalistica; Ivo
komercijalist/komercijalistica; Ivo Andrijani¢, Tatjana Franci¢- | Andrijani¢, Tatjana Franci¢-Mikuli¢ i Bosiljka Vinkovi¢-Kukoli¢, Skolska
Mikuli¢ i Bosiljka Vinkovi¢-Kukoli¢, Skolska knjiga, Zagreb knjiga, Zagreb

MATERIJALI IZ OSTALIH IZVORA (po preporuci nastavnika)

PRIRUCNICI

DOKUMENTI I LINKOVI POMOCNA NASTAVNA SREDSTVA

Digitalne aplikacije za oblikovanje sadrzaja i edukaciju: Propyx, Powtoon,
Bitable, MySimpleShow, Venngage, Canva
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